
美业的三个电商营销方案

产品名称 美业的三个电商营销方案

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋403室

联系电话 15766340569 15766340569

产品详情

随着互联网的普及和发展，电商已经成为美业发展的重要渠道。美业企业如何在电商平台上脱颖而出，
打造个性化定制美妆品牌，成为众多企业关注的焦点。本文将为大家分享三个美业的电商营销方案，帮
助商家在电商市场中取得成功。

营销方案（一）

+拼团模式：10人参团，3人拼中，7人不中。

拼中拿产品，平台直接发货。平台返等比购物积分，下次拼中可按比例兑换，折现。

拼不中退回全款，奖励现金红包。

模式亮点：团购价更优惠，拼中可得积分，积分换现金，相当于“白拿”产品；拼不中获得现金奖励；
平台有流水，引流效果佳。

营销方案（二）

链动2+1模式：A买499礼包成为代理；A推荐B1、B2也买499礼包成为代理；A分别获得B1、B2的直推奖励
100+100=200元。A升级成为老板身份，B1、B2各推荐2个499元礼包代理，也就是C1、C2、C3、C4；A获
得800元见点奖，B1、B2分别获得200元直推奖。

模式亮点：裂变快、规则简单透明、奖励丰厚、制度完善、合法合规。

广告电商模式（三）

模式逻辑：通过社交电商+广告分佣的形式，让消费者在平台购物时获得广告积分，消耗广告积分观看
平台对接的广告任务，获得广告奖励，积分全返。



模式亮点：打造全新消费创业新理念，让消费者购物送积分—积分变现，让日常消费转为广告奖励和产
品分销赚钱模式，实现数据价值共享，广告商、用户、平台利益三分共赢。

美妆行业商城的营销模式多种多样，需要根据市场需求和产品特点选择合适的营销策略。

以上是三个针对美业的电商平台的营销方案，可以有效解决平台引流获客，转化、复购和留存等难题。
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