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产品名称 临期仓app优势及模式分析
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产品详情

在科尔尼与大量品牌商的沟通中，我们发现，许多大型品牌商对新零售变革抱有复杂的心情，其中最大
的担忧是中国零售业的整合程度。在横向上，随着互联网巨头们大举进军商超连锁甚至传统渠道小店，
品牌商们担忧阿里京腾成为零售寡头，造成产业价值链失衡。在纵向上，主张去中间化的商业模式试图
挑战盘根错节的经销商体系，那些曾耗费十数年建立渠道优势的品牌们忧虑新模式可能冲击他们的立身
之本。

所谓新零售不应该拘泥于实现形式，追求形式创新。与其称之为新零售，我觉得更是结合时代技术的高
效零售，而“高效”不是指交易本身的完成效率，更多的是其促成交易成交的效率，去挖掘和触达更多
的用户需求并完成彼此价值交换。

一、先来解答为什么临期仓会在短时间火爆全网。

优势一：不需要你有很多本金，Z低0元开启创业！

临期仓采用选品代理的方式诚招代理商，Z低0元就能代理各种产品，并且代理的这些产品在市场上都具
有很强的竞争力，非常适合刚了解的新人练手。

优势二：消费群体庞大，平台有着3000万的日活用户，同时中过有近14亿人口，据统计显示有2.6亿人口
都对临期产品感兴趣（临期不代表过期），几个亿的潜在消费群体加上3000万的活跃群体，每天都在平
台上买买买，你还怕没有单？

优势三：平台自带流量！



这一优势大家刚听到都比较懵，这也是平台Z具创新的一大优势，因为平台会根据每个店铺的权重，将
店铺以弹窗的形式推送到不同的消费者面前，以此来增加店铺的曝光量，从而促进销量。哪怕你不去推
广，店铺也会根据各店铺情况，主动帮你推广，确保代理商每天都有一定的销量。当然了，权重越高，
曝光量也就越高，销量自然越高。

优势四：销售形式多种多样！

代理了店铺的产品，你可以批发到线下店去卖，也可以和线下的商店去谈合作，也可以通过线上各种社
交平台的形式去推广，让别人下单，你一件发货！甚至还可以生成链接挂到某手、某音去直播带货。销
售的形式多种多样，你可以根据自己的需求选择适合你自己的销售方式。

长期以来中国零售业格局高度分散。且不论百万计的传统小店，单看现代渠道超市卖场，前6大连锁集团
所占份额仅为15%（大润发、沃尔玛、华润万家、联华、永辉、家乐福，见下图）；这与美国前三大超
市份额超过40%、英国前三大份额近60%的格局大相径庭。这种高度分散的格局为品牌商和零售商之间的
博弈设定了基本的游戏规则。然而，2017年底到2018年初，阿里、腾讯对各大连锁集团的股权参与，似
乎可能打破这一基本格局。据科尔尼统计，综合考虑线上线下多种业态，阿里、腾讯、京东通过自建、
控股、参股等方式，控制或影响了中国食品饮料零售市场高达20-30%的份额。如果阿里、京腾成为中国
零售市场的实质整合者，这将引起整个产业价值链的深刻变化。但是，这是否是他们真正的战略意图呢
？
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