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大型企业如何您的企业还停留在做小程序商城，做分销那真的是太落后了？

企业如何布局私域电商SaaS业务？企业如何布局电商生态——SaaS模式解决方案？

SaaS源码系统

平台最终的方向是生态，生态是人、货、场、金融的组合体，大家都告诉你人货场，那有没有人告诉你
人货场后面还有金融？企业如何在起盘初期就布局生态架构，做好生态架构就要有人货场的思维，同时
也要做到人货场的分离？经常听各种讲座分享人货场，你知道什么是人货场？为什么要做人货场？

为什么做人货场分离？

不同的公司主体分别运营人：类似于weixin，其本身没有商业场景，只有社交，是一个超级liuliang池，用
来沉淀用户数据，企业可以剥离货和商业场景，建立属于自己的超级liuliang池，这个超级liuliang池可以
是社交、内容等，需要有个超级liuliang池来沉底积累的用户数据；

货：布局自己的产品供应链，有条件可以增加行业供应链、多元化产品供应链

1、更便利地输出企业的产品资源，供应链一来是整合产品资源，赚取其中差价；

2、产品数据、B端渠道数据线上化、平台化发展，所有数据系统化管理；

3、资金更安全，通过供应链系统做到钱与平台场景的分离，做过私域电商平台的都知道，私域电商会有
各种各样的商业模式带动平台的裂变推广，企业账户容易受到各种规则限制，实现合理资产转移.....

4、扩大企业的销售渠道，供应链的产品资源除了可以接入自己的私域平台和孵化的SaaS平台，还能接入
各种第三方的传统电商、低于电商、内容电商等平台，扩大平台的产品输出渠道；



场：也就是SaaS，企业布局SaaS实现各种各样的商业模式布局

什么是SaaS?

企业有自己的私域电商(小程序、公众号、APP），这套系统包含很多的模式如七人拼团、链动2+1、循
环购、推三返一、七星创客、积分返现等等，有自己的源码，服务器是自己的，自己用的同时还能复制
出来很多一样的系统孵化，孵化很多的平台，每个平台都可以选择适合自己的模式来运营，这些平台都
是从你的源码开出来的，依托于你的源码存在，数据统一存储在你租的这个服务器上面，这些开出来的
就是我们常说的SaaS账号，市面上按年收费基本都是SaaS账号；

企业为什么要做SaaS？

1、可以增加公司业务，通过为企业提供包括系统模式、运营、维护等一站式私域电商落地方案，一个方
案10万到百万轻轻松松；

2、布局产业链，自有产品形成供应链，供货给到各大SaaS账号平台，SaaS账号可以一键导入供应链的产
品到平台销售；试想下如何你的企业如果有孵化了10000个SaaS平台，每个平台有10000的会员，相当于有
10000个平台企业在帮你卖货，你的产品有一亿会员的曝光量；

金融：如果说平台所有的交流流水都是走的自己支付通道，某宝2022的GMV是8万多亿，如果说有一半
的交易流水是通过zhifubao，他的商家提现手续费是千分之六，8万亿的千分之六是多么恐怖的数据，回
到上面说的如果是说上面您孵化的10000个SaaS平台、一亿的会员都是用你的支付通道，支付流水会有多
大，假设流水有1000亿，你的利润就是6亿；想象下1000亿的资金沉淀在你的平台你可以做什么？别人只
是拿着你发行的数字资产在做流通交易，通过一堆不值钱的积分换来一千亿流通资产，还不用付利息，
这个就是金融的魅力。

在这里小编要提醒的是做金融要合理合法需要有金融牌照；

那么想要做生态架构的企业该如何提前布局这块呢？

通证积分系统，可以先布局通证，企业可以发行有价值的通证积分，整个生态都可以流通通证积分，是
生态内大家认可的通证积分，可以在生态内兑换产品、可以做积分支付、也可以做增值概念，同时私域
电商内有很多模式如积分返现、消费送积分等各种积分玩法都可以使用通证积分来替代......，详情内容可
以更小编单独沟通，此处省略一亿个字........

知识拓展

以下内容均为网络转载，如有侵权请联系删除，感谢！！！

新模式大收益：小红果模式如何落地经营平台zui重要的是什么？是赚钱。如果经营一个平台不能赚钱，
反而亏钱，除非这个平台背后有强大的背景与用不尽的资金，否则这个平台迟早会被淘汰。近期上线的
小红果模式吸引不少人注意，也引起不少讨论。有人会说，花费一次本金就能一直获得奖励的模式非常
假，一看就会让平台亏钱。但事实并非如此，小红果模式非但不会亏钱，还能一直赚钱，能够在维持平
台运营的情况下推动平台进一步发展。
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