
商业保理公司注册保理融资放款业务

产品名称 商业保理公司注册保理融资放款业务

公司名称 深圳星泷商务服务有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 深圳市龙华区

联系电话 18681584221 18681584221

产品详情

一)划阶

1.产品设计

保理产品设计应该依据保理公司现有的行业资源、业务特点等，以确定产品的销售对象、准入条件、费
用及利率的定价机制、产品收益测算、风险控制、风险测算等。配套的设计好的营销策略有利于业务部
向客户进行产品的说明和产品的推广。

2.客户管理

业务部门需做好与客户的沟道，了解客户的行业特点产业特点以及资金需求资产质量等。必要时可提前
对意向客户进行初步的征信调查、申请买方及卖方额度，为后续承做业务做好准备。

3.营销推广

针对不同行业、不同地城推广有针对性的保理产品，必要时还需要收集反馈客户的需求，以便为客户实
现产品定制，而使业务做得更加灵活、高效。

(二)贷前阶段

1.业务申请

卖方向保理公司提出保理业务申请，填写《国内保理业务申请书》，并提供与应收账款相关的材料(如销
售合同、发票、货运单据、质检单据、交货入库单等)、企业相关证照信息[如营业执照(正副本)、税务登
记证(国地税)、组织机构代码证]、财务报表信息(如企业三年审计报告、新一期报表)等

保理公司对卖方提供的授信材料应进行实地核查，并由业务部门负责人签署意见后提交风险管理部广进
行授信项目评估及审批。



2.授信审批

风险管理部]在收到授信调查报告后，由风险管理岗对保理业务进行审查。审查通过后，由风险管理岗出
具明确的审核意见，提交评审委员会审批通过后下发正式的《审批意见》，其中包括保理类型、业务额
度及额度期限、融资比例、回款要求、利费率价格等。

3.合同签约

办理国内保理业务时，业务部市场开拓岗应根据评审委员会授信批复意见，与卖方签订《国内保理业务
协议》;经法务部门审核后，与卖方签订《国内保理业务合同》。

(三)贷中阶段

1.交单转让

保理公司的运营管理部门，按照《中国人民银行征信中心应收账款质押登记操作规则)中应收账款登记的
相关要求，在“人民银行应收账款质押登记公示系统”(以下简称人行登记系统)对受让的债权进行查询
并办理转让登记，并将附有转让登记相关条款的《应收账款转让申请书》及回执作为登记附件提交登记
系统。

(三)中阶

1.交单转让

2.融资放款

卖方申请融资需提交《应收账款转让申请书》中保理公司的运营管理部依据授信批复及《国内保理业务
协议》，审查销售合同、发票、货运单据等应收账款相关材料的准确性、真实性和完整性，确认债权转
让的有效性以及回款的确定性。审核并确认后，向资金部门发送同意放款指令。资金部门1收到放款指令
后，完成放款。

3.融资收回

应收账款到期前，运营管理部应及时通过书面或电话的方式提示买方到期付款，以确保买方可以按时还
款。若应收账款到期日未获买方付款，应通过书面或电话的方式向买方发出催收,到期买方付款至保理商
指定回款账户，资金部收到银行收款对账单后，应及时通知运营管理部办理相关还款手续在扣收保理融
资本息及相关费用并办理还款后，由资金部审核无误后，将剩余款项退还卖方。

(四后

贷后阶段的管理包含了应收账款账务管理，应及时将应收账款增加、保证金释放、保理放款、还款注销
等事项登记台账

除此之外，还应及时将应收账款逾期、商业纠纷、间接付款、卖方回购等情况，向公司资产管理部广]和
业务部门进行报备及风险提示。

定期跟踪检查并关注买方经营状况偿付能力和资信状况的变化也是必不可少的。一旦发现买方出现财务
状况恶化或其他重大违约事项，应及时采取停止买方项下新的国内保理融资业务及追回保理融资款项等
措施。
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