
洋河酒业的一物一码数字化营销怎么做的？

产品名称 洋河酒业的一物一码数字化营销怎么做的？

公司名称 广州米码网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区东圃东英商务园D栋205

联系电话 18802084016 18802084016

产品详情

洋河酒业作为中国zhiming的白酒品牌，一直以来都致力于数字化营销的发展。与其它行业相比，酒业的
数字化营销有着各自的特点和难度，然而洋河酒业却成功地实现了一物一码数字化营销的突破。下面，
我将从多个角度出发，详细描述洋河酒业的一物一码数字化营销是如何运作的。

洋河酒业在一物一码数字化营销方面采取了多项措施，下面我将详细介绍其中的一

些：

首先，洋河酒业实施了一物一码的数字化营销策略。每一瓶洋河酒都会附带一个唯一的二维码。通过扫
描这个二维码，消费者可以获取到关于该瓶酒的详细信息，包括生产日期、产地、酒精度等。此外，洋
河酒业还通过这个二维码为消费者提供了购酒渠道和推广活动的链接，引导消费者获取更多相关产品的
信息和参与购买。生产源头赋码：在生产源头，对每箱产品赋予唯一的物流条形码，这个条形码采用赋
能条形码和流水号的形式，实现了从生产包装到品牌商、经销商、终端零售商的逐级入库和出货扫描。
这样，每箱产品的去向都清晰明了，形成了完整的数据链。

二维码关联：在产品包装盒和产品上附加二维码，实现瓶盒关联。消费者通过扫描产品上的二维码，可
以得到产品的相关信息。这种措施有助于提升产品的防伪性，同时也能让消费者更加放心地购买产品。

营销活动与二维码结合：洋河酒业将营销活动与二维码结合，例如通过扫描二维码可以大转盘，翻牌子
等多种模版，可以获得积分或红包，实物礼品等奖励，这种措施可以吸引更多的消费者参与活动，同时
也能增加消费者对品牌的黏性。

建立数字化营销平台：洋河酒业建立了数字化营销平台，通过这个平台，可以追踪产品的流通情况，掌
握终端销售信息，及时调整市场策略。同时，通过这个平台，可以实现与消费者的直接互动，更好地了
解消费者需求，提高营销效果。

借助一物一码。在终端进货，终端售货，终端用户消费三个环节进行扫码关联，实现B2b2c,实现扫码活
动顺利推广，口口相传，，形成一种品牌特色的营销玩法，，同时，通过线上数据，清晰了解活动所带



来的成效有多大，销量有多少，各区域的反响如何，根据数据分析，可以及时，准确调整营销策略以及
制定符合情况的方案

总的来说，洋河酒业通过一物一码数字化营销，实现了产品从生产到销售的全过程

追踪和管控，以及消费者的高效互动和精准营销。这种模式有助于提升品牌形象，

提高消费者对品牌的信任度。

综上所述，洋河酒业的一物一码数字化营销在提升消费者购酒体验的同时，也为品牌营销带来了更多的
机会和可能性。通过数字化工具的应用，洋河酒业不仅提供了便捷、快速的购酒渠道，还为消费者提供
了与品牌互动和交流的平台。相信随着数字化技术的不断进步，洋河酒业的数字化营销将会越来越完善
，为消费者带来更多惊喜和便利。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

