
导购一物一码营销怎么做

产品名称 导购一物一码营销怎么做

公司名称 广州米码网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区东圃东英商务园D栋205

联系电话 18802084016 18802084016

产品详情

广州米码网络科技有限公司通过导购一物一码营销策略，为客户提供高效的购物体验。本文将从多个角
度出发，详细描述如何利用一物一码营销进行引导客户购买的方法和技巧。

品牌要如何做好自己的“留量”服务呢？微信支付提供的答案是借助一个小小的二维码：从挖掘导购连
接人货场，到运用企业微信丰富私域运营，再到一物一码加强消费者连接，都能轻松实现。

连接人货场

导购不止导购

从品牌让消费者看到货品，到品牌通过货品之外的信息触达消费者，再到消费者与品牌建立双向的信任
关系......经过数字化浪潮洗礼后，品牌与消费者的关系发生了深层次变化，而导购作为品牌连接消费者的
“桥梁”，已然成为品牌的“超级触点”。

相较于传统的货品堆头和营销物料，导购既可以向消费者传递货品信息，又能够影响消费者购物决策，
并根据消费者需求在不同阶段提供相应服务。因此，基于现代渠道的营销特征，微信支付团队为各品牌
打造了品牌智慧导购工具。

一个小小的二维码，承载了优惠码、会员码、好友码等多种形式，从提供基础促销功能，再到对导购的
即时激励，最终连接人货场，实现数字化经营。

以往的扫码领券场景，品牌只知道谁扫码领券核销，但是对场景的理解缺失，不知道这个用户是怎么来



的，哪里来的。现在，通过品牌企鹅码导购工具发奖，消费者享受品牌优惠的同时，品牌可以更精准地
追踪导购业绩，并通过合理的激励措施提升导购工作积极性

导购员可以采取以下步骤来参与一物一码营销，扫码领红包、积分、实物礼品的活

动：

首先，导购员需要协助商家使用一物一码技术为每个商品生成一个唯一的二维码，这个二维码可以是纸
质或者电子形式的标签，消费者可以通过扫描此二维码来获取该商品的信息。

其次，导购员可以向消费者推广该活动，鼓励消费者在购买商品后扫描二维码领取红包、积分或实物礼
品。为了提高消费者的参与度，吸引消费者主动参与活动。

当消费者扫描导购员提供的二维码后，他们将进入一个与品牌合作的红包页面或积分页面。在这个页面
上，消费者可以选择他们喜欢的红包或积分，然后按照提示进行领取。

对于积分，导购员可以鼓励消费者在店内使用积分来换取一些小礼品或者折扣，这样可以刺激消费者的
购买欲望，同时也能增加他们的忠诚度。

对于实物礼品，导购员可以与品牌商协调，让消费者在达到一定积分或购买金额后可以兑换一些实用的
礼品，这样可以激励消费者更多的购买行为。

最后，导购员需要跟踪活动的效果，消费者领奖后会返利给导购员相对应的奖励，可以是红包，积分，
实物礼品等，提高导购员的推销积极性

通过以上步骤，导购员可以有效地参与一物一码营销活动，并帮助商家吸引更多的

消费者。同时，导购员还可以通过此活动提高消费者的忠诚度和购买欲望。自己受

益

通过导购一物一码营销，广州米码网络科技有限公司为客户提供了便捷而个性化的购物体验，同时也为
公司带来了更多的销售机会。我们将继续不断创新和改进，以满足客户不断变化的需求和期望。
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