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产品详情

白酒品牌做扫码领hongbao的营销方案

在当今竞争激烈的市场环境下，白酒品牌如何突出自己，吸引更多消费者的关注和购买成为了一个重要
的问题。米码网络科技为您提供了一种创新的营销方案——扫码领hongbao。通过利用二维码技术和线上
hongbao活动，帮助品牌快速tishengzhiming度和销售量，让消费者享受到更多的购酒实惠。

白酒品牌遇难题：

1.终端销售量下降：受到疫情影响，各大餐饮门店、大排档等客流有限，对于白酒的消耗显著下降。再
加上各地区情况不同，白酒畅销地区和白酒滞销区域未明确，无法做出精准的营销策略，白酒品牌市场
占有率tisheng乏力。2.没有消费者数据：很大一部分白酒品牌的营销重点是以产品为中心，注重产品的宣
传，告诉消费者们产品如何如何好，但是没有考虑消费者的需要，不注重消费者数据获取。疫情影响下
，线下渠道闭塞，白酒品牌动销受阻。

3.窜货问题严重：一直以来，窜货问题都是白酒市场中的沉疴，哪怕是头部白酒品牌，也被窜货搞得焦
头烂额。窜货极易造成价格混乱、市场倾轧，严重影响品牌商的声誉，是白酒品牌健康发展的拦路石。

4.没有线上liuliang入口：白酒品牌一直靠下游渠道大量铺货来进行销售，对线上渠道并不看重，因为疫情
导致线下场景失效，白酒品牌失去liuliang入口，无法进行营销与销售活动。

种种问题的存在，使白酒品牌的生存、发展环境越发严峻，也对这时期的白酒营销提出了新的要求。对
于这种情况，企鹅码一物一码，深入分析白酒品牌当前的营销问题，基于一物一码技术，为白酒品牌制
定了一物一码数字化营销方案。

白酒品牌当前的困境主要是因其以往的常规营销偏重线下渠道，没有进行线上布局，并且难以与消费者
直接关联，无法掌握下游真实情况与需求，也就无法针对下游情况kongzhi窜货和精准营销。而通过企鹅
码一物一码营销，可以以二维码的形式解决白酒品牌营销、防窜、线上布局等刚需，打造全新营销布局
，实现白酒销量稳步tisheng、白酒品牌良性发展。



                                              

营销方案

1.白酒品牌商通过企鹅码平台，为自己的产品一一赋码，设置白酒扫码领hongbao活动。消费者不论在线
下门店还是在线上商城购买产品，都可以扫码参与活动，领取hongbao。线下终端客liuliang下降，但是白
酒市场的竞争没有停歇，通过一定的hongbao返利吸引消费者，有助于活动白酒在同类产品中拥有竞争点
，更容易被消费者选择，从而tisheng销量。并且这种以产品直接为营销工具的方式，打破了线上门店营
销的局限性，更符合当前白酒品牌的销售形势，获得更好的宣传效果。

2.通过产品与消费者的沟通互联属性，引流消费者到品牌公众号之下，构建私域liuliang池后，就可以以公
众号为载体，设置线上积分商城，为酒水品牌设置线上liuliang入口。通过公众号发布积分活动码，消费
者扫码领积分后进入积分商城使用。积分商城也可以设计签到领积分活动，与消费者互动。积分商城中
的产品可以用积分兑换也可以直接购买，相当于品牌的线上门店，可以通过公众号发布活动领取积分或
者通过购买产品领取积分，再用积分抵扣购买产品，促进复购。

3.通过企鹅码码平台的地理位置收集，在消费者购买白酒参与营销活动时，会收集消费者的场景信息，
反向提供白酒窜货与否。通过这些数据核查相关白酒的销售区域，判断有无发生窜货行为，保证及时发
现及时处理。

4.通过二维码，系统会在消费者无感知的情况下收集到消费者的消费数据，比如用户的性别、年龄、从
哪里来到哪里去、参与了什么活动等。品牌可以分析这些数据，构建自己的用户数据库，了解目标消费
者群体的新需求，不断tisheng改进自己的营销方法。

综上所述，白酒品牌做扫码领hongbao的营销方案是一种创新且具有较高效果的营销方式。米码网络科技
有限公司将根据您的品牌形象和需求，提供个性化的设计和营销方案，帮助您在激烈的市场中脱颖而出
，取得更大的商业成功。

更多活动详情，咨询我
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