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产品详情

企业为什么要给产品做一物一码（防伪，营销，溯源，防窜货）赋能？这是一个关乎企业发展的重要问
题。在当今竞争激烈的市场环境中，产品的防伪、营销、溯源和防窜货功能变得尤为重要。广州米码网
络科技有限公司作为专业的一物一码解决方案提供商，我们了解到这些功能对于企业来说具有巨大的价
值和潜力。

一物一码就是通过二维码的方式对单个产品赋予“身份证”追溯码，来实现“一物一码”，对产品的生
产、仓储、分销、物流运输、市场巡检及消费者等环节进行数据采集跟踪，实现产品生产环节、销售环
节、流通环节、服务环节的全生命周期信息管理。 

防伪标签给顾客带来的益处非常多，在其中的关键技术上，个人感觉还是一物一码。为什么这样说呢？
一物一码字面上就是一个物件一个编码。并且作为防伪标签而言，它不仅仅是产品防伪，还是一个产品
推广工具，运用一物一码，一品一码的特性，产品积分、产品溯源等一系列功能。协助公司花少量的成
本产生很多的实际效果。能够让顾客在购买商品的前提下，另外tigao品牌信誉度，在查询产品防伪的情
况下，让顾客关注企业微信公众号，这是jingque的粉丝liuliang，tigao产品多次复购机会。这些都是一物
一码在很多地方的应用。1、一物一码防伪系统集微信公众号关注、产品防伪、产品追溯、产品防窜货、
产品营销等功能一体化，省掉中间多个环节，tisheng客户便捷性。另外，还可以利用微信的开放功能，
例如微信会员卡、微信登录、微信卡券等保持品牌对会员的管理，直接销售商品及服务自己的客户。2、
现阶段销售市场上大部分出现的防伪码，没法提供产品防伪、产品追溯、产品防窜货和产品营销一体化
。一物一码防伪系统提供多种多样活动营销连接，进而能够大幅tisheng客户扫二维码率和产品复购率。3
、多元化的产品营销战略：可对于不一样商品、地区、群体等多层次销售市场特定多元化的营销战略，
协助公司市场细分，考虑不一样的市场的需求，保持jingque化营销推广。4、大数据分析：统计顾客数据
信息，如消费爱好、年龄、地区等，都能够科学的数据统计分析，为企业发展规划商品、市场细分、特
定品牌营销提供真正而且靠谱的数据。 一物一码带给企业的好处也是比较多的，例如企业可以用贴有
一物一码防伪标签的商品，一物一码感觉可掌控消费信息这一点是十分强大的，它能够提供扫码登录、
产品积分管理、为企业电商引流、红包付款等基本产品营销推广工具，也可作为营销活动的底层服务平



台，为品牌推广和数据营销服务提供商提供技术和数据管理系统。依靠这一解决方案，品牌推广者可以
剖析顾客的选购行为。 说到这儿大家将会感觉这是对企业有益的，那么对个人顾客有哪些利益吗，回
答是自然有的，一物一码防伪技术，产生的权益是彼此的，在你购买商品的情况下，鉴别产品真假时，
一物一码让你产生的益处就是，一个货品只有一个码，不会有相同的，假如真的出现了相同的，那就是
购到仿货了，此时你也能够实行你的合法权利，维护自身的权益。防止物品窜货：可帮助企业传统的代
理渠道管理、产品流向查询、窜货信息收集、市场人员稽查等工作由线下转为线上，确保产品的流向与
渠道的销售范围一致，大幅节约企业成本；通过采集扫码者数据，实现窜货预警功能，最大程度上防范
窜货行为；所以说，一物一码防伪技术，是多种多样的，不但给企业带来好处，也给顾客带来放心。一
物一码还有一些其他应用 比如，基于扫码营销发奖策略为引擎。通过扫码发红包、优惠券、积分等营销
的利益驱动，tisheng消费者的扫码率，进而tigao对品牌的公众号/小程序的关注度/使用率。为企业提供每
日签到、投票评选、砍价、大转盘、刮刮卡、梦想助力、问卷调查、口令红包、微现场、微信摇一摇等
营销应用，可随时发起营销促销活动，就是通过强调以用户为中心，本质就是以用户数据为中心。而商
品作为品牌商与用户最“亲密”的载体，产品上的一物一码无疑是突破品牌与消费者之间的界限，使品
牌的目标消费者可连接、可洞察、可运营的zuijia工具。

通过以上的分析，我们可以看到给产品做一物一码（防伪，营销，溯源，防窜货）赋能对企业发展具有
重要意义。广州米码网络科技有限公司作为一家专业的一物一码解决方案提供商，我们致力于为企业提
供高效、安全、可靠的一物一码解决方案。通过我们的解决方案，企业可以轻松实现产品的防伪、营销
、溯源和防窜货功能，为企业带来更大的发展机遇和竞争优势。
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