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产品详情

南阳企业为什么要吸引流量？因为生意的根本就是流量；

流量的多少，决定生意的顺利与否、生意做大做小，所以，每一个营销人的工作重心就是吸引流量。

传统营销的引流方式有派传单、打折促销、媒体广告、活动庆典等，在当时效果都不错。

随着互联网时代的来临，人们开始在电脑上引流，如百度排行、电商直通车等。

但随着各种渠道流量趋于稳定、移动互联网的兴起，引流成本越来越高。

看下图：

流量成本的居高不下，导致企业的运营成本增加，利润就下滑，所以如何用Zui低的成本，获取Zui多的
流量，是目前商家亟待解决的问题。

引流，一定要知道现在的流量在哪里。

移动互联网的迅速发展，很多事情都可以在手机端一键解决。

因此现在的流量基本都在智能手机的各个APP上，比如微信、抖&音、小红书、B站、快手等等，那就意



味着要去这些地方引流。

如何吸引流量呢？

新营销吸引流量的4个方法：

第&一、IP引流

打造个人IP或者企业IP。

无论是企业还是个人创业者，都需要打造一个真实、有人气、符合时代特质的人设或标签。

其实企业的IP就是老板的IP，每个人如果想把生意做好做大，就必须打造好IP、吸引更多的流量。

IP的作用是让自己或者企业标签化、辨识度更高，能让粉丝在众多的人或者品牌中找到你。

做好个人IP打造，微信的基本装修要做好。

头像、昵称、地区、朋友圈封面、个性签名、朋友圈内容等，一定不要随便处置。这是吸引流量的第&
一步，也是Zui基础的一步。

第二、内容引流。

用好的内容吸引眼球、获得关注，而且是持续的内容输出，就可以吸引流量。

内容营销是移动互联网时代的基础、也是特质，有持续的内容输出、并且是可以提供价值的内容，就会
吸引很多需要这个内容的流量，这是吸引流量Zui直接的入口。

第三、社群引流

进入有高价值微信群，成为群红，就能吸引很多人主动加你的微信。

我们必须有一个概念，主动加你的好友、和你主动去加的好友效果是不一样的。

在微信群里有技巧地互动、引起大家的注意、获得群友的好感和认同，就会有人主动加你好友，这就是



吸引来的流量。

第四、短视频+直播引流

用短视频+直播的方式，在公域做内容输出、把公域的粉丝通过内容引流、逐渐沉淀到微信，然后再慢
慢运营，这些流量的质量都是比较好的。

新营销认为，引流的目的是为了更好地经营客户，而不是“割韭菜”，成交完就不管。

从流量思维到留量思维的转变，是引流的升级。
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