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在抖音开店的商家越来越多，为了在抖音平台有更好的表现和转化率，商家需要上传产品并设置好经营
类目。本文将为您介绍抖音经营类目如何增加和怎样选择商品来提高订单量。

一、增加抖音经营类目的步骤：

1. 打开抖店后台，点击"店铺"，选择"资质中心"；

2. 进入资质中心，点击"行业资质"，再点击右上角的"新建类目"；

3. 选择要增加的类目，点击"提交"。经过审核后，类目就添加成功了。

商家在选择经营类目时，可以根据自己的经营产品种类来选择垂直度高的类目，这样可以更好地定位店
铺，并为店铺带来更精准的留量，增加曝光率。同时，在高度垂直的类目下，店铺也可以适当添加一两
个类目，以丰富商品种类。不论是普通店、专卖店还是旗舰店，都可以添加类目。

二、选择商品爆单的方法：

1. 根据目标人群选品：首先要确定店铺产品对应的消费人群，然后分析他们的粉丝画像。店铺定位越精
准，匹配的用户也越精准。



2. 挖掘蓝海产品：挖掘那些市场需求量大，但是竞争卖家较少的产品。选择这类蓝海产品，更容易成为
爆款，卖得更好。

3. 选择型价比高的商品：型价比高的产品在哪里都受欢迎，抖音也不例外。选择型价比高的商品，容易
吸引粉丝下单购买。如果选择的商品有潜力成为爆款，可以找厂家进行批量生产，让利润蕞大化。

   需要注意的是，不要选择价格过低的商品，以免无法赚取差价或佣金。此外，也要尽量避免选择容
易退货的产品，以减少售后问题。

4. 选择销量高的爆款商品：如果不知道如何选品，可以选择一些销量高的爆款产品。销量高的产品通常
说明当前市场需求量大，产品容易被达人推广。

在抖音小店中选择爆款、留量高的产品，也能让小店有更好的表现和转化率。此外，一些高手玩家掌握
了供应链之后，几乎每周都能实现百万级的销售额。

总结：

增加抖音经营类目的方法很简单，商家只需按照指引进行操作即可。而选择商品来提高订单量需要注意
目标人群、蓝海产品、性价比和销量。定位清楚、选择具有竞争力的产品，才能在抖音平台获得更好的
销售表现。
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