
河源市分享购结合消费增值全返商业模式制度

产品名称 河源市分享购结合消费增值全返商业模式制度

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 服务项目:东莞数字藏品系统开发
定制项目:数字藏品系统开发
地区:东莞

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

新商业模式，你了解多少？分享

购详解原创共享购商业模式，致

力于社交电商，以社交网络为核

心，将自营产品和商家商品让利

为切入点，带动用户的消费热情

，自主创造消费，从而释放出持

续不断的新消费动力，打造商业



新生态的商业模式。通过可以整

合各个商家入驻平台，助力线上

线下新经济发展，更是还运用了

新的“消费商”的概念！

我们都知道电商其实就是从初的实体店转移到线上商城运营的过程，未来的趋势也会不断往线上去发展
，线下实体寻求线上销货渠道，多点开花，线上线下结合多渠道、多会员做实施推广。对于我们选择商
业模式结合，也是至关重要的一环，如果你也对电商、对模式有想法，可紧密关注小编，带您了解一些
新的商业模式。

以下首部分为共享购模式概念、框架、和基础制度：

共享购有两个概念：分别是（1）卖货（2）消费投资

共享购商业模式三个身份：（1）商家（2）用户（3）平台

共享购商业模式两种资产：（1）共享值（2）共享积分

共享购商业模式业务逻辑：（1）消费者消费10倍共享值（2）商家消
费得2倍共享值

用户获得共享值条件：（1）注册送共享值，共享值产生共享积分，
共享值需要购买VIP区的礼包激活

（2）购买产品

商户获得共享值条件：（1）交易市场购买（2）交易平台购买



产品让利百分之10%

例如产品1000元零售价

用户在平台注册可得10共享值，用户购买产品，商家可得（1）让利10
% 1000X10%X2倍=200共享值

分享购商业模式：

平台设置自营产品区，品类稀少的情况下可对接打通的供应链、大礼包、CPS资源等融合到自己的平台
，用户在选择购买产品的同时，也可进行多平台购买选择，通过平台跳转到第三方主流购物平台（某京
、某猫、某宝、某品会、某拼等）挑选，消费订单产生后第三方会根据用户购买产品的情况，拿出一部
分利润返佣给平台。

平台可再按三个奖励版块：自购奖、用户上级、合伙人来瓜分，平台留存一部分，假设用户在某宝上购
买了100元的保温杯，第三方从产品的利润里拿出10元返给平台，平台给用户自身4元，用户上级4元，该
地区合伙人1元，平台自身赚取一元，很多人会问平台能拿到多少，你可以这样来算，假设你平台有100
万的会员，每购一单平台得1元，那么100万会员就相当于可以拿100万，假设某些产品的成本利润确实没
有那么高，那么我就百分之五十来算的话，也有50万，根据用户购买产品的实际价格为准。

值得一提的是，消费者不但可以在你这个平台一次性解决刚需产品或服务的问题，还更让自己通过自购
、分享他们累积赚取一部分的零花钱，何乐而不为？对于平台来说，平台满足用户的需求越多，平台的
会员量就会越来越多，得到优惠的同时还能给用户带来收益，对于一些三四线城市的人来说，显而易见
。

分享购还为平台设置了一个会员制度，称之为“五五裂变排位制”。每个位置下面只有五个位置，当第
五个位置排满后，会出现两种排位情况，一是通过分享扫码进入平台的，则优先排入自己的体系内，第
两种是未分享或扫码的用户则系统按体系规则依次排列，从左到右，从上到下的规则。

还有一个分享购奖励制度，称之为“共富循环奖励”。当你团队排位体系下，层的笔佣金给到你，第二
层的笔给到你，第三层的笔给到你，依次类推，共富循环。注意的是，每笔订单奖励只会给到消费者本
身和一个上级用户，合理的规避了分销风险。

当平台用户量越来越多的时候，也会出现这样的情况，进入体系内的用户未消费的情况下，自身的收益
得到增长，平台在这里设置了提现条件，针对一未消费、未做推广，就能拿到收益的一些人。条件一：
每人邀请五个用户（一次）；条件二：每月消费9笔订单（订单金额无限制）。完成即可提现。

伴随着服务平台日益提高，后半期还可以结合一些好的方式和推广工具，去更加好的推动平台发展，给
予客户更多更好的体验感福利保障。

以上关于分享购模式结合

（2）产品成本



平台-消费者：（1）得产品

（2）让利10%1000X10%X10倍=1000共享值

共享值作用：共享值转换共享积分

例：总发行39万共享积分，每天释放498共享积分

个人每天获得共享积分公式：个人持有共享值除以全网当日共享值乘
以每日释放共享积分=个人每日获得共享积分

例如个人共享值为100、除以全网当日共享值1w、乘以当日释放498共
享积分、等于4.98（个人所得共享积分）

共享积分可C2C交易，共享值转换成共享积分后消耗共享值

100-4.98X当日价格=95.02（目前手上持有共享值）

商家开店需要缴纳价值500元的共享积分为保证金

例如此刻1元1个共享积分，那么需缴纳500个

例如此时2元1个共享积分，那么需缴纳250个

消费者消费1000元X让利10%=100元

随着互联网在消费领域中逐渐渗透，大数据、云计算、人工智能等技
术被应用到产品市场研究中来。 以数据为驱动，对消费行为和需求进
行深度洞察是未来非常重要的一种商业模式。

CPS资源的玩法分享，如需完整模式的相关资料和方案、相关软件开发、 模式设计的需求，可后台私信
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