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产品详情

在如今的红酒市场环境下，红酒还不是酒水市场的主流消费品，但是没人敢断言在五年或者十年后中国
的酒水市场的半边天会被谁占据。 现在的酒水市场环境下，国内大部分的地区喝红酒的人还是少数，几
乎还是白酒和啤酒的天下，但是再过五到十年的时间，中国社会的主流阶层变成80后、90后，他们所受
到的白酒文化的影响较少，和70后60后生活在截然不同的年代，在他们的概念中，酒，那就是红酒。但
是在红酒代理的路上，能走的稳，走的准，真正能赚钱发财的人，所占的比例不一定会很高。【昆明红
酒加盟】 我们所处的商业环境，与十年前有翻天覆地的变化，信息传播碎片化，每个人每天接触无数的
资讯与广告讯息，如同雪花一般，这使得消费者对广告有着本能的抵触，靠广告轰炸建立品牌的时代已
经过去。 不要能只想着把产品卖给所有人。如果觉得你的产品可以卖给a，卖给b，卖给c，卖给任何人，
那么最终的结果是没人买你的产品。王老吉，卖凉茶，卖了上百年，销量从来没有突破1亿。定位为“怕
上火，喝王老吉”后，2年销量突破至180亿。这就是定位的力量。红酒也需要定位，定位是制胜方略，
品牌尚未壮大的时候，首要考虑的是必须避免与巨头正面交锋。精确制导，细分制胜，不要想着把产品
卖给所有人。http://www.cdbykjy.com/
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