
保健品一物一码营销系统 扫码营销功能好处多

产品名称 保健品一物一码营销系统 扫码营销功能好处多

公司名称 广州恒川信息科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区东圃

联系电话  18502025285

产品详情

保健品营销系统，一物一码营销系统，二维码营销系统，二维码扫码领红包营销系统，保健品二维码营
销系统

保健品产品是一个客单价普遍非常高，但是营销推广成本比较高的行业。作为保健品产品生产加工制造
厂家，如何解决终端割裂、促销不力、转化率低是现在很多保健品商家的营销痛点？

一、保健品一物一码技术好处

很多保健品产品利用现在先进的技术，通过为保健品赋码，解决保健品商家营销痛点，实现创新裂变营
销，提高企业销量，保障保健品行业健康稳定发展。

保健品产品通过一物一码扫二维码营销等技术，结合物联网新技术，以二维码为入口，在满足刚需诉求
如防伪溯源、防窜货的同时，收集消费者行为及消费数据，实现对消费者的在线数字化管理，有效解决
私域流.量的价值实现与沉淀。同时对消费者行为数据进行分析，从而策划更为精.准的营销活动，实现闭
环营销，Z终为商家创造价值。

通过这些功能能够实现保健品一物一码防伪溯源，防窜货追溯管理等功能。同时，基于这项技术能够实
现一物一码数字化营销，下面我们重点分享下营销管理方面得功能。

二、保健品一物一码营销功能

保健品营销模式通过一个简单的一物一码二维码就可以实现发红包、发优惠券、大转盘、砍价、裂变福



袋等互动功能，还能定制各种小活动，让消费者、导购、渠道商等等多种身份参与进来扫码营销活动，
领取对应奖励补贴的软件工具。

1、连接品牌和消费者

帮助保健品品牌搭建直接沟通互动的桥梁，通过消费者注册会员的方式，提.升品牌传播与营销的效率。

2、裂变精.准营销

通过一物一码营销活动，通过消费者的社交网络分享，裂变更多精.准粉丝，并衍生出大量消费需求和订
单。

3、会员营销管理

帮助保健品企业实现会员管理，激活沉睡会员，维护消费者关系，促进其持续消费，为企业维系更好的
用户关系提供多种灵活便利的方法。

4、消费者大数据分析

通过用户扫码绘制消费者画像，结合渠道信息，帮助企业更加了解自己的用户，从而采取针对性的营销
策略。另外，通过收集消费者对产品的喜爱程度、分布区域、购买行为等数据，结合用户画像进行分析
，为企业的生产加工、市场销售提供数据支撑。
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