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去年12月，江苏南京的刘总看到了我们的视频《一个方法，让上门按摩平台推广成本更低！效果更好！
》，觉得我们就是他一直在寻找的，能够解决上门按摩APP平台推广成本高，效果差的软件研发公司，
认为我们在如何解决上门按摩APP平台推广成本高，效果差方面非常专业，正好他就遇到过类似的问题
，他之前也做过上门按摩平台，但是当地的上门按摩平台太多了，你不打广告，就是把顾客推给竞争对
手，但是持续打广告的费用太高了，刘总承担不了，只能隔三差五的打广告，最后刘总的上门按摩平台
订单越来越少，顾客都去竞争对手平台了，刘总只能选择关闭平台了。

刘总想要重新做一个上门按摩平台，但是又怕重蹈覆辙，于是找到我们咨询如何降低推广成本，提高推
广效果？如何0成本建立推广渠道？

去年1月，刘总搭建了一个上门按摩APP平台，在南京正式上线运营了。由于南京本地上门按摩APP平台
比较多，所以一开始平台为了吸引人气，花了25万左右在写字楼，小区内，商场里的电梯内投放了广告
，推广效果确实不错，每天能有200单左右，一个月能有5000单左右。由于当地上门按摩平台众多，大家
都在抢技师，为了抢到技师，留住技师，刘总的平台给技师们开出了80%的高提成，1单300元，技师拿24
0元，平台拿60元。

刘总的平台每月5000多单，每月能收入30万元左右，去掉推广成本，就只能赚三四万左右，刘总想要把
利润再提高一点，但是技师的提成比例不能动，不然技师全都跑路了，根本没人在平台接单，于是刘总
就把省钱的思路用到了减少推广成本上，想要一种能够低成本的推广方法。

于是刘总就在想，如何能更有效的投放广告，降低投放成本？哪些地方的电梯广告成本低，下单效果好
，复购高？哪些地方的电梯广告成本又高，又没人下单？减少无效推广渠道，可以把浪费的资金节省下
来，投放到下单更多的推广渠道，提高推广资金利用效率。

当刘总还在寻找解决方法时，由于南京当地的上门按摩平台越来越多，对于电梯广告位的需求也越来越
大，现在电梯广告位是供不应求了。所以电梯广告投放成本越来越高，从每个月原来的25万涨到了35万



左右，但是平台的订单量还保持原来的样子，平台收入不变，推广成本提高了，总体算下来刘总每个月
还要倒贴七八万进去。刘总坚持了2个月，实在坚持不住了，只能选择减小投放范围，降低推广成本。刘
总以为这样子就能够保本，把上门按摩平台坚持运营下去。结果竞争对手平台们不给活路，每个对手都
在不遗余力的投放广告，渐渐地，刘总平台的订单越来越少，技师也都跳槽到了竞争对手的平台，最后
只能选择关闭平台。

自己精心搭建运营的上门按摩平台就这么倒闭了，刘总很不甘心，想要找到一个能够低成本建立推广渠
道的方法。看见我们的短视频之后，觉得我们在上门按摩平台运营方面非常的专业，于是找到我们咨询
，如何降低推广成本，提高推广下效果？如何0成本建立推广渠道？

解决方法：

如何降低推广成本，提高推广效果？

如何低成本建立推广渠道？

推广成本高，渠道单一，说明抗风险能力弱，很容易就被竞争对手取代，把平台搞死。

上门按摩系统的渠道商功能，可以给每一个写字楼的广告位都生成不同的渠道二维码，顾客通过不同的
渠道扫码进入，后台都会有记录，例如顾客在写字楼3栋2号电梯扫码进入平台下单，那么后台就会显示
出这个顾客来自写字楼3栋2号电梯。方便平台了解各个渠道的推广效果，同样的价格，下单量更大，复
购率更高的，就是效果好的渠道，加大对效果好的渠道投放，即降低了无效广告支出，也提高推广资金
的利用效率，实现降本增效。

另外，平台可以把写字楼，小区，商场内的商家发展成为我们的渠道商，只需要他们将我们的宣传海报
摆放在店铺显眼位置，有顾客扫码进入平台下单，商家就会获得提成。不需要我们给1分广告费，商家就
能持续不断的推广提成，我们的推广效果也达到了。
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