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产品详情

前两年一边是疫情正酣，一边是社区团购如火如荼，兴盛优选、淘菜、美团买菜就是这个时候出现的，
一时间互联网大厂各家扎堆“卖菜”，在央媒体进行批评之后，一时间冷清起来，正所谓一波退去，一
波兴起，去年开始一种叫做团店的模式乘势崛起，什么小许到家、美邻淘、小蜜蜂连锁一时窜红中国的
大江南北，今&天企常青来讲讲团店的模式。

01

起于社区团购，又不止于社区团购

什么是团店？简而言之，就是团购+店。早前团购模式的出现是为了和平台抗衡的，采取的模式和平台
几乎一致，唯一不同的是没有一个平台，纯线上朋友圈和微信群发布信息，而且参与人员大多是社区里
的兼职人员，优势是成本低，所以价格实惠是也是社区团购的一大亮点，随着大型平台的推出，流量逐
渐被各种模式的团购所瓜分，去年终于进化出团店模式，其实，本质上还是属于社区团购范畴，差异点
是，现在有门店了，属于实体经济，人员也变得有专职的店员，群主由之前的团长变为店员，目前阶段
低价依然是团店的一大利器。

02

逐渐摆脱低价的影响

社区团购自诞生之初，低价就是其标签，话又说回来，没有便宜，凭什么人家来你这里了买呢？一样的
价格，一般来说实体店或超市总是给人更加靠谱的感觉吧，长期以来社区团购也是靠着低价的策略迅速



得到扩张和发展，随着时间的推移简单的低价吸引力有限，那种大开大合的情况在逐渐进入平稳期，对
于团店来说，才用1毛钱一斤土豆的模式来吸引早起客源依然是非常有效的措施，但是单纯的低价已经慢
慢回归理性，它更多的是一种引流策略，而不是一种经营常态了，随着团店的逐步发展，会有更多的实
体店的经营本质逐渐回归，低价的策略是难以长期为继的。

03

是年轻人Zui佳的入场机会

所有人都知道，开店像买房一样，首先重要的是地段，因为地段时客源的保障，但是在团店的模式下，
地段已经变得没有那么重要，这样开一个团店就大幅降低了开业成本，也大幅降低了实体店创业门槛，
对于普通大学生、宝妈或其它普通的就业者都是福音。

据了解，一般团店的开店成本约2万元，大多情况下两个月左右就可以实现回本，在房租高企的当下，算
是极低的开店门槛，目前大量平台与团长参与其中。其中既有知花知果、量子美食等传统社区团购平台
，也有小许到家、店和家等团店平台,小许到家全国已经开出500家连锁，已经成长为中第&一的团店连锁
。

总结

作为一种新的零售业态，它也会经历出现、兴盛、回落、消失的轮回，按照互联网快速迭代的特征，在
大量新人参与，尤其大量有社区团购经验的人员进入到这个行业，必将激发出更进一步的模式，或者新
的业态正在酝酿之中。
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