
大健康产品与七人拼团模式的结合

产品名称 大健康产品与七人拼团模式的结合

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

大健康产品是指涵盖医疗、保健、美容、养生等领域的产品，它们以
满足人们对健康生活的需求为目标，提供优质的服务和体验。大健康
产品的市场规模和潜力都非常巨大，但同时也面临着激烈的竞争和消
费者的挑剔。

如何在这样的市场环境中突围呢？七人拼团模式或许是一个不错的选
择。七人拼团模式是一种结合了社交电商和拼购玩法的商业模式，它
通过抽取平台营业所得作为奖励补贴用户，以更人性化的奖励机制吸
引用户，服务用户，以此加快用户向粉丝的转变，为平台拉取有效流
量。

七人拼团模式的基本流程是这样的：

用户在平台购买399元的商城礼包，即可成为拼团的团长或团员。

团长开团后，后台将出现6个空位，填满即算拼团成功（包括团长在内一共七人），团长出局即可获得团
队奖励。

团队奖励根据直接分享和间接分享的人数不同而变化，直接分享即团长直接邀请其他人来参与拼团，间
接分享即参与拼团的用户通过平台排列机制自动滑进团。



直接分享奖励是150元/人，间接分享奖励是120元/人，所以成团后，团队奖励会在720-900元之间。

获得的奖励只可在平台内消费，若想提取，则必须在七人拼团模式中直接分享2人，满足这一条件才有资
格提取。

用户同意后，可选择自动重复参团 。

那么，大健康产品与七人拼团模式有什么关系呢？其实，这两者之间
有着很好的契合点：

大健康产品通常具有较高的价格和较长的使用周期，这就需要消费者有较强的信任感和忠诚度。而七人
拼团模式正好可以利用社交网络和口碑传播来增强消费者对产品和品牌的认知和信任。

大健康产品通常涉及到个性化和定制化的需求，这就需要平台有较强的服务能力和资源整合能力。而七
人拼团模式正好可以利用平台的数据分析和智能推荐来为消费者提供更适合他们的产品和方案。

大健康产品通常具有较高的附加值和社会价值，这就需要消费者有较强的参与感和归属感。而七人拼团
模式正好可以利用平台的互动和激励来让消费者感受到更多的乐趣和价值。

综上所述，大健康产品与七人拼团模式是一种非常适合结合起来的组
合，它们可以相互促进，实现双赢的效果。如果你是一位大健康企业
家，不妨尝试一下这种新颖的商业模式，或许你会发现一个新的蓝海
市场。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

