
国产汽水应该如何冲出重围 一物一码提供合适的整体解决方案

产品名称 国产汽水应该如何冲出重围
一物一码提供合适的整体解决方案

公司名称 广州米码网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市黄埔区萝岗街香雪大道西351号线坑花园
商场302-2房喜客文化众创空间A144（注册地址
）

联系电话  13640795370

产品详情

近年来，国产汽水市场竞争激烈，许多国内品牌在华尔街头的霸占地位被进口品牌逐渐侵蚀。然而，广
州米码网络科技有限公司在市场调研后，为国产汽水应该如何冲出重围提供了一套合适的整体解决方案
。

重新定位品牌定位

国产汽水面临的首要问题是品牌定位不够明确。不同于进口品牌的高端和奢华形象，国产汽水应该以亲
民和本土化为特点，树立起与大众群体的共鸣关系。是时候重新定位品牌形象，通过广告宣传和产品包
装突出国产汽水的本土特色和与消费者的情感连接。

产品创新和研发

除了品牌形象，产品创新也是冲出重围的关键所在。国产汽水在口感和配方上与进口品牌相比存在一定
差距，因此，广州米码网络科技有限公司建议国产汽水企业加大研发力度，不断改进配方，tisheng口感
体验。引进新技术和新原料，掌握科学的饮品配方，为消费者带来全新的味觉体验。

品牌合作和推广

广州米码网络科技有限公司还建议在市场推广方面采取多种手段，与其他品牌进行合作，如与甜品店、
餐饮企业合作，推出汽水套餐、汽水配饮等特色产品，吸引消费者的眼球。

在广告宣传方面，可以运用社交媒体和网络平台进行品牌推广。与社交媒体大V合作，进行网红推广，
可以有效增加品牌的影响力。

利用一物一码方式改进



品牌可以在为渠道布局一物一码的基础上，以销售费用数字化改革分润方式，让渠道按照liuliang分润，
品牌主导控盘，统一规定渠道每个环节对应人员的销售费用。渠道人员扫描对应的二维码，即可领取对
应的利润。其次，通过一物一码使一条渠道链路上的人员联结绑定，当消费者购买后扫描盖内码领奖，
同步激活渠道码，导购员、门店、经销商都可获得返利。门店除了可以通过开箱扫码领取开箱红包，还
可以根据liuliang分润的原则，每一名消费者扫码即有一笔返利到账。每一笔的返利来源清晰可查，由品
牌直接定点分发，门店不必担忧费用被截留。

门店进货的品牌多，同类的产品多，没有足够的利润吸引无法驱使门店主动推销。

按liuliang分润的原则，门店的获利方式变为三种：首先，通过售卖赚取商品差价；第二种，门店开箱扫
码领奖；第三种，售出后扫码双向返利。门店的利润来源大幅拓宽，门店获利增加，品牌的竞争优势凸
显，门店更愿意推销品牌产品。

总结

通过品牌定位的重新定位、产品创新和研发、品牌合作和推广以及渠道优化和物流改进，国产汽水企业
将能够冲出重围，赢得市场份额，tisheng竞争力。合理的利用好一物一码的手段，tigao客户的粘性
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