
开心E百教您 开店

产品名称 开心E百教您 开店

公司名称 武汉名家时尚服饰有限公司

价格 .00/普通

规格参数

公司地址 武汉武汉市东西湖区盘龙大道金潭路名家时尚工
业园（武汉海昌极地海洋世界旁）

联系电话 027-82322228 13554335268

产品详情

简介 开童装店要注意以下三个方面： 1、选址 客流群稳定 2、货源 符合当地消费习惯和消费水平
3、管理 货品的陈列、货品库存管理以及店员的管理 不过从目前来看现在开童装店的越来越多，你如果
经营的话，最好是有特色，这样才能不断的吸引消费者的眼球。 童装店选址要点 1、
渠道要求：人流密集的繁华街道、销售较好的大型商场、步行街等商圈； 2、
区域要求：服饰、化妆品、流行饰品区、大型社区、学校附近或人口密集区； 3、 位置要求：正面或者
侧面面对主通道，人流量大，消费者能够第一时间看到爱恩贝店铺，不可被竞争品牌阻隔； 4、
装修要求：统一形象、统一风格； 5、面积要求： 20平米以上，理想面积在50平米以上；
位置选择注意事项： 1、要把握好商业区与居民区的结合，追求相对稳定的顾客群。
2、要把握好人流量与车流量的区分，追求较高人流量，避免高车流量造成主要目标消费群行动不便。
3、房屋的结构安全、电力设施齐全、不受气候、拆迁等因素影响。
4、结合对调查结果的研究，确定店址位置可运用以下选址策略： A、搭顺风车策略：原则上店址不要过
于靠近规模大过自己的服装店，然而如果服装店只是规模较大，但服务水准不高、产品过于廉价，则表
明同行其实并无市场竞争力，则店址可以充分靠近，将能有效夺取对手客源。 B、鹤立鸡群策略：当自
己的店铺处于比自己小规模的其他店铺群落之中时，将能获得良好的出位效果。此策略的运用讲究适度
，如果周围其它的店铺都过小而且档次太低，则又有可能拉低我方店铺的档次形象。 C、比肩共存策略
：将自己的店铺置身于高档店铺群落之中，与高档同业比肩共存。注意此策略运用时，自己的规模、装
修档次、服务水准等，绝对不能低于同业，最好是略高于同行一点，否则会总处于竞争被动地位。 D、
好处独享策略：假如经过调查发现有某一目标消费群很集中的区域，但附近并无类似店铺，此时自己应
该做那“第一个吃螃蟹的人”将会独家享有好处。 童装陈列技巧 有了好的地址，并且有了好的商品，还
需要好的陈列技巧来促进销售。销售出去才是关健，现面介绍陈列的要点。 1、童装“集”，同类别商
品要集中陈列在邻近的货架或位置。集中陈列的要求也是“量感陈列”的体现，同时让顾客能更容易的
按照集中的类别找到自己所需要的品牌或品种； 2、童装“量”，作为陈列的首要原则来说，“量”自
然有其重要的意义。俗话说：“货卖堆山”，意思就是说商品陈列要有量感才能引起顾客的注意与兴趣
，同时量感的陈列也是门店形象生动化的一个重要条件； 3、童装“齐”，是说商品陈列时尽量保证一
个品牌或系列的商品能配套齐全，同时集中陈列，这样才能让顾客有更大的选择余地，在陈列上也能体
现整齐、美观的效果； 4、童装“易”，易拿易取易还原是商品好陈列的条件之一。因为即使再美观、
大气的陈列（堆码），若顾客拿取不方便，或者拿了放回去极为麻烦，那么再好看的陈列也无法起到促
进销售的目的； 5、童装“洁”，卫生、整洁是顾客对商品陈列乃至整个卖场环境的一个要求。卖场人



员在陈列商品的同时要及时清理商品及货架或堆码位置的卫生，将商品上的灰尘及时擦拭干净，体现商
品的新鲜度； 7、童装“亮”，即是说商品陈列的位置要尽量摆放在光线较好、视觉效果好，亮度足够
的位置，以保证13667229629 武云霞 www.kx1008.com
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