
整合线下门店，并与门店合作推出一项创新的服务模式

产品名称 整合线下门店，并与门店合作推出一项创新的服
务模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 服务项目:东莞数字藏品系统开发
定制项目:数字藏品系统开发
地区:东莞

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

商业模式设计专家、优势资本管理合伙人等。借鉴别人的智慧，研究自己的机会。成功绝非偶然，学习

永远是蕞低成本蕞高回报率的投资。多多看看优-秀的人都在做对了什么事，你一定会受益匪浅。

做生意三大层次：

第，一，小学思维层次：劳动型收入，即一次性收入，不做就没有收入（1.0版本是坐销，2.0版本是推销

，3.0版本是营销）

第二，中学思维层次：资源型收入，即控制核心资源，产生持续自动收入）



第三，大学思维层次：资本型收入，即让钱生钱，通过借助别人的资金、资源、技术、人才以及智慧等

来挣钱）

你的思维在哪个层次？？？

上门美容的盈利模式。他表示正在研究上海、杭州和广州等一线城市的美容养生市场，因为这些城市的

客户接受度相对较高，但是市场竞争也很激烈。

 

客户计划整合线下门店，并与门店合作推出一项创新的服务模式。他的想法是将门店的技师统一管理，

并通过门店来提高收入。他认为这样可以避免技师资源不足的问题，也可以让门店的生意更好。整合线

下门店，并与门店合作推出一项创新的服务模式整合线下门店，并与门店合作推出一项创新的服务模式

整合线下门店，并与门店合作推出一项创新的服务模式整合线下门店，并与门店合作推出一项创新的服

务模式



 

具体而言，客户打算与门店达成协议，让门店为每个客户提供上门服务。《上门预约服务平台》不需要

支付技师分成费用，只需要给客户提供服务，并派遣门店技师上门服务。平台则通过门店收取入驻费用

，实现共赢局面。

 

为了实现这一想法，客户希望能够在我们的系统中添加门店功能，使门店可以直接参与分成。他希望能

够通过系统来监控门店的业绩，以便进行统一结算。这样一来，他就可以通过门店来提高自己的收入，

同时也为门店带来收益。

 

客户表示，他对技师并不收取分成。他认为这样可以让技师更加专注于提供优质的服务，同时也可以减



少与技师之间的矛盾。他只希望通过与门店合作来实现自己的盈利，同时也为门店提供更多的客源，推

动美容养生市场的健康发展。

 

综上所述，客户的想法既创新又实用。我们将考虑如何通过改进系统来实现客户的要求，并帮助他扩大

业务。同时，我们也期待着与更多的客户合作，共同拓展美容养生市场，为行业的进一步发展贡献力量

。

 

如果你还想了解更多上门按摩平台的详情，欢迎评论区留言，一起交流。
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