
共享股东模式实现资源共享与盈利增长--实体店经营困境破解

产品名称 共享股东模式实现资源共享与盈利增长--实体店
经营困境破解

公司名称 创智慧科技

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道中路439号1101、1128、11
29、1130房157号（仅限办公）（注册地址）

联系电话  18998332368

产品详情

    普通实体店的经营时常会遇到这样的困境：如业务规模小、销售额低，而租金、水电、工资等成本
固定，导致盈利困难，而且难以通过打价格战等手段与同行竞争。

    那如何打破这样的困境？小编认为只有联合具备所需资源的人，实现资源、客源和资金的共享和优
化，才能在市场上占据一席之地，成为赢家！

    为此，实体店可以考虑引入共享股东的模式！通过这种模式，将资源丰富的老客户、合作伙伴和朋
友转变为股东，他们无需承担公司的经营风险，只需介绍客户就能获得销售收益的一部分提成。这样，
公司可以拥有稳定的客源，同时为股东提供收益机会，实现双赢局面！

    一、共享股东模式的特点

    1.人脉、资源共享：共享股东可以出资提供资源，例如资金、设备、技术等，或通过其自身的人脉
资源，增加客户来源和业务合作机会。

    2.不占现有股权

    3.不参与门店管理，所有经营成本和管理费用仍由门店所有人承担。

    4.不分原有营业额分红，而是根据他们所带来的客源所产生的分红进行分配。

    二、共享股东模式实现三方共赢

    对门店：



   
1、资金回笼：共享股东的参与，让门店获得额外的资金支持，帮助回笼资金并更好地应对经营需求。

    2、运营成本分摊：减轻单一股东的负担，增加门店的运营灵活性。

    3、开拓客源渠道：共享股东可以借助自身的人脉和资源为门店开拓更多的客源和销售渠道，帮助
门店扩大市场份额。

    4、新客猛增：共享股东会充分发挥自身的能力和资源，积极挖掘新的客户，帮助门店实现新客户
数量的快速增长。

   
5、口碑tisheng：随着客户数的增加，门店的口碑也会随之tigao，进而tisheng品牌的影响力和zhiming度。

    6、复购率增强：在提供优质商品和服务的前提下，共享股东可以通过各自的努力和贡献，增强顾
客的复购率，促进业务的稳定增长。

    对股东：

    1、低成本创业：通过共享股东模式，可以以低成本参与门店的运营，减少创业风险和负担。

    2、资源和关系维护：更好地维护身边的资源和关系网，股东身份tisheng个人的面子和社交圈。

    3、学习门店运营经验：共享股东可以学习门店运营的经验和知识，对个人的职业发展有帮助，tish
eng自身的能力和竞争力。

    4、灵活时间安排：参与共享股东模式可以同时从事工作和门店的经营，灵活安排时间，满足个人
的生活和工作需求。

    5、股份分红：作为共享股东，可以通过股份分红获得额外的收入，增加个人的经济收益。

    对消费者：

    使用优惠券、会员卡等福利享受更多折扣，消费更加优惠；

    三、共享股东系统能给门店带来什么？

    1、线上引流转化为线下消费：共享股东系统可以帮助门店将线上的潜在客户引导转化为线下的实
际消费者，从而增加门店的客liuliang。

    2、客户信息管理：通过共享股东系统，门店可以实现对消费者客户信息的系统化管理和沉淀，包
括购买记录、消费偏好等，为后续的营销和客户关系管理提供支持。

    3、客户等级管理：基于消费频率等因素，共享股东系统可以对来店客户进行等级化管理，为不同
等级的客户提供个性化的服务和优惠，增强客户忠诚度。

    4、品牌形象塑造：通过共享股东系统，门店可以快速打造属于自己的品牌形象，包括店铺设计、
宣传推广等，tisheng品牌zhiming度和认可度。

    5、活动招聘信息通知：门店活动、招聘等信息可以通过小程序一键通知给客户，同时在小程序上



以滚动形式展示最新消息；

    6、门店信息展示：门店经营范围、地址、电话等信息都可以通过小程序轻松展示，使消费者能够
详细了解门店信息；

   
7、积分系统：通过线下消费获得积分等福利，增加门店和消费者之间的黏性，促进消费者二次消费；

    8、推广范围广：门店小程序覆盖范围较广，方便更多潜在客户了解门店信息。
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