
红酒行业链动2+1模式商城开发

产品名称 红酒行业链动2+1模式商城开发

公司名称 广州金诺互联网科技有限公司-系统定制开发

价格 15800.00/件

规格参数

公司地址 广东省广州市天河区珠吉街道广信创意园A7

联系电话  18922318293

产品详情

商城模式开发找（麦萍.）

同传统企业相比，因为互联网企业的组织架构更加简单，总部可以远程对每一个员工的任务进行遥控，

没有类似于政府、企事业单位般的公文汇报流程，从而加快了企业信息的反馈和流动速度。三是使用新

组织架构的企业，每一个员工都可以是创造力的爆发点，其成员既是价值的创造者，也是价值的分配者

，更是价值的分享者，这样的结构一方面很大程度上激励了每一个员工的创新，使得互联网企业具有高

度的生命力和成长力；同时这也消除了过去常见的官僚风气，代之以自由和充满活力的互联网精神。

一、红酒行业结合链动2+1模式介绍:



平台商城页面下有一个推广专区，这家红酒企业在里面放置了不同价位的礼包，购买这个599元的红酒礼

包，可以成为平台代理，要是想直接做老板，也可以直接购买更高价位的礼包。

用户在推广专区买了599礼包后，即可直接成为代理。代理再推荐两个用户购买这个礼包，就会升级为老

板，这个时候他将脱离团队，留下那两个用户，自己跳出团队带自己的团队。

推广的逻辑还是很容易理解的，那么解决了推广的问题，下面就是解决如何刺激用户去推广的问题了，

而利益就是驱动的发动机，只要利益足够，那么推广就不是问题。

二、红酒行业链动2+1模式特点 :

1、走一留二，每个参与的用户团队成员都会给你带来2笔订单收益400元(参考下文订单金额499)，同时会

给你留下两个种子用户，只要团队在发展就可以无限链动下去，给帮助平台推广的会员带来无限的想象

空间;

2、上帮下扶机制，老板所有的收益都是锁仓30%，需要把一开始贡献给上级的1号位和2号位的成员培养

成老板才能解锁收益，否则30%



会回流到平台 ;

3、模式简单，市场容易复制;二级分销机制，逆向思维，合理合规，能突破传统分销模式超过两级限制

，合理又能激励用户的分佣机制。适合做起盘引流、打造爆品，而保健产品利润空间，产品刚需性、复

购率高是非常好的引流产品。
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