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私域电商起盘即上市，自建商城小程序如何实现平台上市？

企业自建私域电商平台如何吸引用户在平台消费？为什么要让用户先成为会员？怎么解决会员裂变难题
？

1、私域电商4.0首推消费者送股权，股权享受实时分红权益，会员可以快速见到效益，实现企业与消费
者的股权共享，内部上市；

2、实行会员制，消费者成为会员可以拿到最实惠的产品权益，享受推荐赚钱权益；先帮消费者整合绑定
进来，同时会员费能够为平台后续运营提供资金支持；

3、通过当下热门的商业模式链动2+1、七人拼团...，实现会员裂变，股权+模式的商业模型

股权解决消费者愿意消费的问题，商业模式让会员主动去做裂变

一、股权积分的概念和价值

   消费全返不如做股权-红利共享？如何真正让用户消费赚钱，企业如何实现内部上市？把平台的利
润共享给消费者，让所有的消费者都能享受带平台的红利，积分如何等于股权？积分的唯一获得途径是
消费，通过消费来铸造积分，会铸造多少积分全部由市场决定，股权（积分）的分红额度有多少全看是
业绩；

股权价值会处于长期增长状态，平台销量越好积分涨幅越快，随着消费者越不信任积分积分涨幅越高，
越是兑现积分涨得越好，越早消费越早获得股权，股权积分的价值越大；

股权积分价值全部是由销售利润托底的，模式健康无任何泡沫。
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如何实现消费增值？

绿色消费=循环消费，新消费，新时代，绿色消费是价值消费，可以把花出去的钱赚回来

消费增值业务逻辑：

商城每完成一笔消费拿出百分之三十的销售额分给消费者，并不是说直接给到对应的消费者，系统有一
个资金池，让利的的百分之三十会形成两部分进入资金池

1、资金按照本位价格铸造等值的积分赠送给消费者，也就是20%的销售额，

这20%的销售额会进入资金池，为积分价值托底，如100元的商品，平台会根据当天股权积分的价值赠送
消费者价值20元的积分，积分可以直接在资金池兑现，也可以持有等增值；

2、资金进入分红池，增加资金量，也就是10%的销售额，积分对应获得增值，上述100元的商品，平台会
另外拿出来10%也就是10元，放入分红资金池。

综上所述也就是说平台成立资金池，资金池的资金来源于产品的销售，全部是平台拿出来产品利润托底
的，平台每卖出去100元的产品，同等的就会赠送价值20元的积分给到对应的消费者 ，20+10元+30元的资
金进入资金池，也就是说随着市场的发展平台的积分会一直处于增值的状态，约持有价值越高。

积分为什么会增值？

1、积分价值=大盘积分总量/资金池总金额，假设现阶段积分价值1元，某个用户兑现100个积分，大盘积
分总量减少100个，资金池总额减少100元，但是平台会收取兑现手续费10元，这个手续费会回流到资金
池造成积分价值上涨，也就是说用户约是提现，积分的价值越高；

2、消费金，平台每产生100元的销售额就会有10%的销售额进入资金池，造成积分价值上涨；

综上所述，积分是呈上涨状态，上涨的幅度取决于市场，平台产品卖得越好，积分价值越高；

积分增值原理？

1、越早消费按照金本位价格，铸造等值的绿色积分越高；



2、积分只有消费才能铸造出来，保证绿色积分的价值；

3、绿色积分提现即销毁，保证了绿色积分的增值；

4、积分随时卖出没有任何限制。

积分被动卖出机制？

持有积分价值大于消费金额的2倍时强制卖出（备注：倍数可以自定义设置）

股权积分增长数据走势分析：当第100个订单进来是股权积分的价值已经在5元以上，相比于起盘1元涨了
5+倍

积分有哪些价值？

举例说明：

私域电商如何实现全民皆股东，共享平台红利

私域电商在近年来迅速崛起，成为了电商领域的新宠儿。与传统电商平台相比，私域电商更加注重用户
粘性和用户价值。私域电商以构建用户自己的社群和独立品牌为核心，在这个过程中，如何将用户变成
股东，与用户共享平台红利成为了一个重要的课题。

在传统电商平台上，用户只是简单地购买商品，没有真正参与到平台的运营和分红中。而私域电商则不
同，它将用户视为生态系统的一部分，希望能够与用户建立更加紧密的联系，让用户成为平台的股东。

那么，私域电商如何实现全民皆股东，共享平台红利呢？首先，私域电商需要建立一个完善的股权分配
机制。这个机制应该公正合理，能够让每个用户都能分享到平台的红利。其次，私域电商需要建立一个
稳定的盈利模式，确保平台有足够的利润来分红。最后，私域电商需要通过各种方式激励用户主动参与
到平台的运营中，提高用户的归属感和参与度。

从理论框架的角度来看，实现全民皆股东，共享平台红利的私域电商模式可以分为三个关键要素：股权
分配、稳定盈利模式和用户参与度。

股权分配

在传统电商平台上，股权分配往往是由平台自行决定，并且只有一小部分高级管理层和投资机构能够享
有股权分红。而私域电商的股权分配应该更加公正和合理。可以通过建立一个社群自治的机制，让用户
自主投票决定股权分配比例，确保每个用户都能够享有平台红利。可以采用类似于区/块/链的技术，保
证股权分配的透明度和安全性。

稳定盈利模式

私域电商要想实现全民皆股东，共享平台红利，首先需要具备一个稳定的盈利模式。只有有了足够的利



润，才能给用户分红。私域电商可以通过多元化的收入来源来确保平台的盈利，如品牌合作、广告收入
、社群服务费等。同时，私域电商还应该注重提高用户价值和用户满意度，通过提供优质的产品和服务
来吸引更多的用户和合作伙伴。

用户参与度

私域电商要想让用户成为平台的股东，必须激励用户积极参与到平台的运营中。可以通过建立用户激励
机制，给予用户参与平台推广、引导销售、提供意见等方面的奖励和分红。私域电商还可以通过建立用
户社区，为用户提供一个交流、分享和互助的平台，提高用户的参与度和粘性。

总结起来，私域电商如何实现全民皆股东，共享平台红利，需要建立一个完善的股权分配机制，具备稳
定的盈利模式以及激励用户的参与度和归属感。只有通过这些努力，私域电商才能真正做到让消费者成
为平台的股东，共享平台红利。

问答：

问：私域电商如何确保股权分配的公正和合理性？

答：私域电商可以通过社群自治的机制，让用户自主投票决定股权分配比例。可以借鉴区/块/链的技术
，确保股权分配的透明度和安全性。

问：私域电商如何确保盈利并给用户分红？

答：私域电商可以通过多元化的收入来源来确保盈利，如品牌合作、广告收入、社群服务费等。同时，
提高用户价值和用户满意度也是保证盈利的重要手段。

问：私域电商如何激励用户参与平台的运营？

答：私域电商可以建立用户激励机制，给予用户参与平台推广、引导销售、提供意见等方面的奖励和分
红。同时，建立用户社区，为用户提供交流、分享和互助的平台，提高用户的参与度和粘性。

商业模式：链动2+1

链动2+1模式特点：

1、走一留二，每个参与的用户团队成员都会给你带来2笔订单收益400元（参考下文订单金额499），同时会给你留下两个种子用户，只要团队在发展就可以无限链动下去，给帮助平台推广的会员带来无限的想象空间；

2、上帮下扶机制，老板所有的收益都是锁仓30%，需要把一开始贡献给上级的1号位和2号位的成员培养成老板才能解锁收益，否则30%会回流到平台；

3、模式简单，市场容易复制；二级分销机制，逆向思维，合理合规，能突破传统分销模式超过两级限制，合理又能激励用户的分佣机制。适合做起盘引流、打造爆品，而保健产品利润空间，产品刚需性、复购率高是非常好的引流产品，
（备注：模式来源于广州的一个社交电商平台，仅用了半个月的时间，销售额就超过了751w，并且平台用户裂变速度也相当快。）

会员=文中“代/理”

链动2+1业务逻辑介绍：
一）两个身份：

①会员：自身消费499元，即可成为“会员”身份（会员享受直推奖励）；



②老板：成为会员后，直推2个会员即可成为“老板”身份（成为老板后脱离原来团队，

第一、第二个会员留给上级，发展第三个会员开始享受团队见点奖励和直推奖）；

二）会员权益，老板权益：

①直推奖（100元）：成为会员后，直推一个499，即可获得100元奖励（如图）；

②团队见点奖（200元）：成为老板后，直推的第三条线，除了享受直推奖100元，团队见点额外再拿200

元的奖励（如图）；

③平级奖(平1级，10%)：成为老板后，可拿直推“老板”收益的10%（如图，B3直推2个499后，也成为了

“老板”，如果B3又直推了一个C3，可获得“直推奖100元+团队见点奖200元，共300元，那么老板A作

为其平级推荐人，则可获得“300*10%=30元”。）

从上面可以算出，直推2个人可以获得100*2=200元，直推第3个的时候可获得“100+200=300元”，共500

元，相当于当初付出的499已经回本（即白拿产品）。

知识拓展

以下内容均为网络转载，如有侵权请联系删除，感谢！！！

DAPP是基于区//块//链底层开发平台建立的，比如以太坊和EOS。DAPP与底层平台的关系，就好比APP
和IOS与Android系统，一个真正的DAPP应用需要同时满足一下几个条件：

应用必须完全开源、自治且没有一个实体控制着该应用超51%Token，该应用必须能够根据用户的反馈及
技术要求进行升级，且应用升级必须由大部分用户意见达成一致之后方可进行；

2.应用数据必须加密后存储在公开的区/块//链上；

3.应用必须拥有Token机制，可用基于相同底层区//块//链平台的通用代币或自行发行新币，矿工或应用
维护节点需要得到代bi奖励；

4.应用代bi的产生必须依据标准的加密算法，有价值的节点可以根据算法获取应用的代bi奖励。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

