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产品详情

时下很多卖家、公司企业都想进入电子商务平台领城，希望可以从这当中分到“一杯羹”。

但困扰于不知从何下手，看着集团旗下的所加工产品，不可以得到市场销售，也是十分烦恼一件事情。

时下很多卖家、公司企业都想进入电子商务平台领城时下很多卖家、公司企业都想进入电子商务平台领

城时下很多卖家、公司企业都想进入电子商务平台领城时下很多卖家、公司企业都想进入电子商务平台

领城时下很多卖家、公司企业都想进入电子商务平台领城时下很多卖家、公司企业都想进入电子商务平

台领城时下很多卖家、公司企业都想进入电子商务平台领城时下很多卖家、公司企业都想进入电子商务

平台领城



说起可以为平台迅速引流拓客的商业运营模式，可以从客户的日常生活中下手，在同一平台解决用户的

日常休闲娱乐、吃穿住行等一系列问题。

现如今出现了这样一款方式，不但能解决用户的日常必不可少，也能在消费和分享的步骤得到连续不断

的收益。

分享购是一款可以连接CPS资源，可使用户使用分享购跳转对接的第三方主流电商平台来进行顺畅型消

费交易，同时还可以将一些线下门店、生活服务类来协助开展，同时还可以在第三方平台消费后根据领

优惠券的形式得到特惠。

不过，这些第三方主流平台可能针对不同的商品返利，给到你分享购平台部分提成奖赏，不同类型的商

品有着不同的提成分为，如果仅仅是这样的话，分享购是无法成为一个月连夺50万VIP量的商业模式。

当分享购平台得到提成以后，在这里可以依据平台具体配置状况，无需立即放进平台账户之中，从所得

的的收益之中取出90%的提成给到他们平台的消费者。

在其中40%给到客户本身，作为自买奖赏;



次之40%退还给至该顾客的上级领导VIP;

再其次取出10%给到你客户所属的区域合伙人;

终这10%就作为平台服务的盈利。

用户通过平台进入第三方平台选购消费，后期第三方平台会返一部分的提成价格差给到你服务平台，服

务平台依据提成做清算再拆分成四份，进行合理分派。

分享购模式玩法字面上观念便是用户注册账号变成服务平台VIP，以五五滑落的形式每一个定位点下边仅

有五个位置，五个位置快满了后将再次从左往右先后往下滑落。

第/一层五人、第二层二十五人、第三层一百二十五人、第四层六百二十五人，总计到第九层会员以后一

共有二百四十四万的用户数量。

归属于自身排位赛中的第/一层会员第/一笔提成是给到你，第二层会员第二笔提成都是给到你，以此类

推.⋯⋯而且依法依规，保证了每一层的消费都多给一层的客户，在其中只制定了一级分销，依据每月消

费订单数来分到等级之中的客户。



自买奖赏：用户可在自营商城或第三方平台任意选择商品，后将会直接跳转或一键复制的形式到第三方

平台去直接购买，只需用户先进到分享购平台之中，然后进到第三方平台购买商品，购买成功后就可以

获得单笔消费40%的自买奖赏，自买奖励本质就是让消费者自身划算。

分享奖赏：例如A是B的上级领导客户，那样B在行业消费第/一笔订单信息，A客户就能够获得40%的提成

奖赏。

这儿对取现这方面也设置权限两个标准：

1.共享五个新客户 2.每月交易9笔。

分享五个新用户一般的用户来说并不是很难，基本在其他主流平台能购买到的东西分享购平台一样也可

以购买到，只是方式不同而已，购买和分享的同时，还能相对相对的奖励。这就是其他平台没有的优势

。而每月消费9笔，对于用户来说也不是特别的困难，这里对消费的金额也没有要求，门槛非常低，能帮

助平台快速做引流、销货赋能。
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