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产品详情

消费全返、消费返利，这两种类型的商业模式，一直在理论界以及实

务界存在较大的争议，消费返利其实是一种非常常见的营销手段，并

且消费者向商家购买商品或者服务。

商家设立一种消费梯度，消费满多少即可进行返利，通过积分方式累

计以及网上记录，终消费者凭借积分兑换成为礼品或者是现金，但是

消费返利这款模式，究竟能否长久，这就成为了大家争议的方向。



直到，正式确立了“消费返利积分的机制”《促进消费实施方案》的

颁布，也就意味着电商的下一阶段，正式来临。

当下有这样一款商业模式，将消费返利以及区块L积分能够进行结合

！形成一款全新的商业模式，即可通过将数字积分通证化、数字化、

还能够利用其中的用户交易市场来为其中的“积分”进行流通升值。

并且可利用这款模式，将供应商、平台、创业者、消费者进行结合，

才可达到多方共赢的同体模式。这样一款商业模式，将消费返利以及

区块L积分能够进行结合这样一款商业模式，将消费返利以及区块L积

分能够进行结合这样一款商业模式，将消费返利以及区块L积分能够

进行结合

共享购商业模式，所推出的消费返利积分，不仅仅消费者可通过购物

的同时获取积分收益，商家同时在让利的时候也可获得积分收益，将

让利部分赚取回来，消费者在平台当中购物，也可获得平台积分赠送

，商家进行让利部分的同时也可获得积分，积分可用于二次消费，也



可进行变现，更能够进行交易流通。

共享购本质上是一种结合区块L电商的交易市场玩法，共享购相当于

一款没有上链的区块L电商，其运营方式也是基于上链玩法类似，只

是上链的玩法大多是以用户、商家等B端、C端的用户为核心，而不上

链的共享购则是以平台为中心进行运营的。

商家可运用共享购模式当中的打赏功能，并且并不需要改变原有的经

营模式，仅仅只是需要使用平台的共享值让利10%给到消费者，让利

之后将使用的共享积分立刻进行销毁，消费者可获得让利额10倍的共

享值奖励，商家则可获得让利额2倍的积分收益，消费者以及商家所

拥有的共享值又可在次日成为共享积分，共享积分可用于二次消费又

或者直接变现，从而实现商家以及消费者双赢的局面，真正的让消费

者与商家永/久绑定。

共享积分的每日空投总量例如500，每过一段时间之后即可递减50%，

当然随着会员量的不断增加，商家让利的也就越来越多，应用在商家



当中的共享积分，也就越多，在平台当中消费的用户也会随着增加，

拥有共享积分的用户也就越多，其中大家的共识也就越来越强，其中

的价值也就越来越高。

平台可通过商业联盟的方式，将线下的各行业当中的实体商家进行整

合，采用多方共同投入，相当于多方面分担营销成本，从而减少平台

的投入，通过商家联盟从而扩大平台的影响力，当然平台的一切商业

都是构建竞争力的基础，终目的都是围绕利益，所以在选择项目的关

键因素就是盈利模式。
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