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规格参数
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3室
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产品详情

当前国内经济大环境受疫情影响，出现了一定程度的下行压力。与此同时，市场竞争格局变得更加严酷
，白酒消费呈现出向主流品牌、主力产品集中的趋势，白酒产业也向品牌、原产地和文化集中，产业竞
争加剧对弱小白酒企业的挤出效应。

长久以来运营的理念是“朴实真诚、脚踏实地、认真做事”。在新营销模式下，各大酒类要与平台商、
联盟商共同成长、共享品牌发展的利益。酒品牌不仅仅只属于企业，更是广大合作伙伴共同参与构筑的
。

当然除了新模式带来曙光，新工具的应用也是整个模式的关键。酒类在社群运营模式的基础上推陈出新
，探索出了一条属于自己的升级版社群营销工具，对于前端业务给予了极大的推动作用——七人拼团模
式。

什么是七人拼团模式？

七人拼团模式又称即拼模式，所采用的是拼团结合二二复制的一个玩法，是一种改良之后分裂速度极快
、引流效果非常好的商业模式。该模式结合了当下流行的“社交电商”与“拼购玩法”，通过抽取平台
营业所得作为奖励补贴用户。

以更人性化的奖励机制吸引用户，服务用户，以此增加用户粘性，吸引用户自主分享，为平台拉取有效
流量。*为关键的是，七人拼团模式在人数分裂上加以限制，以7人一个团为单位，不强制任何用户发展
下线，合理规避了法律风险，实现平台在合理合法的基础上快速裂变引流的效果。



那么七人拼团模式到底怎么玩？

玩法说明：

1.在平台购买399的酒，即可开始参与拼团活动

2.开团成为团长，后台将出现6个空位，填满即算拼团成功（包括团长在内一共七人），团长即可获得团
队奖励

注：团长后台位置涉及到直接分享与间接分享。直接分享即团长直接邀请其他人来参与拼团，间接分享
即参与拼团的用户通过平台排列机制自动滑进团。直接分享奖励是150元/人，间接分享奖励是120元/人，
所以成团后，团队奖励会因团内直接分享人数的不同而变化，在720-900元不等。

奖励说明：

分享奖励：成为团长开启拼团模式，直接分享6人就可获得150*6=900元，间接分享6人则只能获得120*6=7
20元。

复购奖励：会员分享的人在商城复购，即可享有5％-45％的复购奖励。

注：获得的奖励只可在平台内消费，若想提取，则必须在7人拼团模式中直接分享2人，满足这一条件才
有资格提取，以此鼓励会员多开团、多分享，避免“懒人”出现。

玩法看起来很简单，那么实际操作又是怎样的呢？我们举例分析一下。

假设：平台一天出1000个团，团长拼团时6人都是直接分享。

则团长开1个团，即可获得900元奖励；

团长开1000个团，即可获得900*1000=90W奖励；

一个月即可获得90W*30=2700W奖励；

一年即可获得2700W*12=32400W奖励；

以此类推，一年，五年，十年......所得奖励难以想象。

酒行业是一个需要长期坚守的行业，因此找到一个能够穿越行业周期，富有销售价值的商业模式与之共
同成长，比盲目努力更重要。

如果你不知道什么样的商业模式适合你，想做一套适合自己的模式商城系统，或者想了解相关的一些知
识，可以私信我
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