
抢购寄售卖货优势抢购寄售卖货优势

产品名称 抢购寄售卖货优势抢购寄售卖货优势

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 服务项目:东莞数字藏品系统开发
定制项目:数字藏品系统开发
地区:东莞

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

电子商务其实和传统商业，例如店面店家没什么本质区别，都能够满足客户必须，给予客户所需要的服
务与产品。仅仅电子商务便是电商的意味，其实就是同店面买卖不同点是借助互联网进行商业服务活动
形式

一、抢购寄售模式：抢购寄售卖货优势抢购寄售卖货优势抢购寄售卖货优势

1.平台资产：消费账户零钱，购物积分账户，提货券，服务费贡献值

2.积分：积分不能互转，只能往下级转（注意开启后，整个平台的积分都不能互转了，只能给下级转）

3.贡献值：提货后赠送贡献值，预约活动冻结回款金额4倍左右贡献值，完成活动解冻贡献值，寄售需要
支付贡献值做手续费

4.流程：

第一步：代理跟平台买积分或者消费赠送积分，1：1充值到积分账户，代理积分可往下级转

第二步：用户跟上级购买积分，积分可兑换提货券后，提货券满一定金额必须兑换产品提货（意思是积
分有封顶），提货后才能参与活动赚钱，积分兑换提货券时1：1赠送贡献值

第三步：结合限时秒杀抢购，定点时间进行抢购预约活动，预约活动需要冻结一定数量贡献值作为押金
（冻结金额按每一轮的变现金额4-5倍左右设定固定值，主要用来控盘，保证80%以上的贡献值在冻结状
态，这样可以控制每天的资金释放，实现平台资金控盘），同时避免用户抢单后爽约不付款，如果用户
一定时间内不付款将扣除冻结的贡献值



第四步，抢购产品，抢购时支付增值部分的金额，比如500元的产品，支付第一轮溢价6%部分30元，不需
要支付产品首发价

第五步：产品寄售，寄售时支付4.85%贡献值即27.71个贡献值作为手续费，用户贡献值不足支付寄卖上架
手续费时，可以找上级购买或者在平台购物获得积分然后兑换提货券从而间接获得更多贡献值支付寄售
上架手续费。

第六步：等候第二天平台结算，得到平台结算67元，包含昨天付的30元本金和昨天付的27.71个贡献值手
续费和净利润6.1元

二、分享市场目前*火的秒杀抢购寄售模式：

1、商业逻辑:

厂家把产品成本至市场销售价之间的利润(差价)从新分配，用来吸纳会员，让会员先直接赚钱，到购买
产品体验，通过产品效果形成消费习惯，转变成忠实的消费者

2、操作方法:

如产品成本1000元，市场价为5000元，从1000开始溢价，每次增加6%起，抢购单的1.5%为静态利润，4.5
%为广告值变现，一天溢价一次，直到市场价5000元时完成产品销售。

3、参与方式:

统一支付平台再结算给卖家，抢购只需支付溢价部分，成本不需支付，但都算流水。

举例:成本1000元，6%起每天递增

第一天抢单的价格是1060元

无须付产品成本1000元

只需支付60元现金

第二天在1060的基础上再溢价6%即（1060*6%=63.6+1060）即等于1123.6元，同样不需要付产品成本1000
元，只付123.6元

那我们第二天的收入是产品利润15.9(1060x1.5%)

广告值兑换（1060*4.5=47.7）

总收到123.6(60+47.7+15.9)

每天溢价，以此类推，直到溢价到产品市场价完成产品交割。(天回报率在4.4%~26%之间)。

4、转售需要4.5%信誉值，信誉值第二天变成现金回笼(信誉值是购买积分兑换成提货券时赠送等值的信
誉值)。

5、奖励:



(按当天商品价计算流水)

①、直推奖励:

0.5%(流水的百分比)

②、代理收益：

一、团队达到10万流水，0.3奖励（*少300元/天）

二、团队达30万流水，0.6% 奖励(*少1800元/天)

三、团队达100万流水，0.8%奖励(*少4800元/天)

四、团队达300万流水 ，1%奖励(*少12000元/天)

五、团队达800万流水 1.2%奖励(*少24000元/天)

6.合伙人:

除掉一个大区，小区日流水达800万，升级为合伙人，享受平台总流水0.3%的平均分红。

7、特点:

①平台正拔比 零泡沫。

②点对点交易，无中心帐户。

③产品平价销售，不伤人脉。

④每24小时溢价一次，周期短，见效快

⑤不需支付产品本金，只需支付溢价的部分利润，投资小流水大，收益高。

⑥赋能实体，****利已。

三、抢购寄售卖货优势：

1.应用便捷灵活，可单一应用运营，也可以搭配商城，多渠道增加用户粘性。

2. 引流裂变：以*短时间、*少成本通过分享深度打通人脉圈，强效解决流量问题。

3. 分销助力：通过分销奖励模式，多种玩法激发用户自传播， 助力众筹活动不断壮大。

4. 共享红利：平台方获得流量资源，推荐者获得奖励佣金，发起人获得项目活动，支持者获得购物币、
积分。

5. 高效的资源整合：长期有效的获客方式，通过不断地分享，挖掘更多潜在目标客户 。

每个参与者都有可能赚钱，但是起初一定是参与者需要这件产品，才去参与，不是为了赚钱佣金而去参
与。
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