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理论框架：

在现代社会中，食用油是人们日常生活中必不可少的食品之一。随着人们对健康饮食的关注度不断提高
，食用油的选择变得越来越重要。同时，众多食用油品牌在市场上竞争激烈，如何通过科学的营销策略
来吸引消费者的目光，并引导其购买成为了一项重要的课题。

实用建议：

1. 建立品牌形象：品牌形象是吸引消费者注意的，通过精心设计的品牌标识、包装，以及独特的广告宣
传语等，打造独特而令人信赖的品牌形象。

2. 提升产品质量：确保食用油产品的质量符合相关标准，并通过认证机构的证书来证明产品的合法性和
可靠性。同时，加强产品的研发创新，推出符合市场需求的新产品。

3. 强化用户体验：通过提供优质的售后服务，建立起与消费者的良好互动和沟通机制。同时，利用社交
媒体等平台与消费者保持密切联系，了解他们的需求和反馈，及时作出调整和改进。

4. 建立销售渠道：通过与各大商超、零售商建立合作关系，确保产品在市场上的覆盖率和销售量。此外
，通过开设网上销售渠道，便捷消费者的购买流程，提高销售效率。

解决问题的方法：

在超市消费者的选择很多，在货架上如何选择产品，除了平常通过广告了解产品，就是靠导购推荐。所
以提升商超销量的关键就是激励导购。企鹅码导购返利功能，既可以让导购扫码绑定产品也可以让消费
者绑定导购。当导购成功卖出产品后，消费者只要扫码，对应导购就可以获得红包返利。除了商超渠道
，销量便是餐饮渠道，将厨师作为核心目标用户，企业通过利多码数智化营销连接用户群体，并以标签
功能筛选核心用户，以营销活动激励实现带货及口碑传播
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