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产品详情

企微VS微信，私域效果谁好！医师IP打造

 

你还在用微信做私域吗？接下来，我想和大家分享一个。做私域比微信私域好。你相信吗？

 

有些品牌通过私域实现了高效运营，有些品牌投入了高成本，但没有达到预期回报。那也是微信。为什
么它的转化效率很好？你有没有想过这个问题？

 

我发现有些品牌用企业微信做私域，所以企业微信不仅可以低成本获取**，还可以有效聚集你的**。为
什么我建议你用企业微信做私域？你要回忆一下，裂变的时候，一般扫码的时候要注意微信官方账号吗
？想想看。对于那些角色门槛高的产品，比如保险，他们的用户怎么会被微信官方账号直接转化？很难
，对吧？所以很难直接转换，对吧？

 

然而，企业微信具有一对一的特殊服务功能。这个功能对决策门槛越高的行业越有效，**的转化和承接
就越好。比如像一些高频产品，在企业微信群中更有优势，每天可以多次发放优惠券到达用户。但是，
服务号每周只有一次机会，微信官方账号每天都有一次机会。当然，通过裂变引入大量**是不够的。企
业要能够接受和接受这些**，第一微信的好友上限是1万，而企业微信的单号上限是2万。而且，如果你
需要添加更多的朋友，你也可以一键申请扩展，这意味着添加好友没有上线。

 



其次，可以设置企业微信活码功能，可以更有效地承担裂变**，一个是群活码功能，可以在后台设置二
维码，对应多个客户群，用户扫描代码可以随机加入设置群聊天，另一个是个人号码活码，也可以在后
台生成多人二维码，可以设置自动添加朋友，当用户扫描代码时，也可以随机添加到不同的员工。

 

第三，裂变效率更高，一是可以添加标签，可以为以后的保留转化铺平道路，方便以后的分类检查。

第二，可以设置好友欢迎语和群体欢迎语。所有这些回复业务都可以自动设置，一键生成，让用户第一
时间知道你在做什么，能为他们提供什么价值，减少新用户的流失，**客户满意度，让用户第一时间了
解企业业务。为后续的保留转化铺平道路

 

第三，我们可以做数据分析。它具有获取客户细节和客户群的用户数据功能。通过这些功能，我们可以
清楚地看到用户的增长来源。用户细节包括客户名称、联系人类型、添加时间、标签等，如果客户是企
业微信用户，也可以获取对方的企业信息，客户细节还包括会员身份证、入群时间、入群方式，还可以
通过联系客户统计功能查看添加客户和客户聊天、客户流失数据、关闭新用户和数量，从而更好地帮助
企业裂变。

 

所以企业微信比微信功能好得多，可以随时掌握用户情况，所以裂变很重要，老板不仅做裂变，因为只
有排水割韭菜时代已经过去，现在是纯时代，品牌必须学会精细操作，留住用户和转向用户，可以让企
业生活更好，成长更好。认知和联系，创造一个新的未来

 

（本文转载/整理自网络，如有失误，请联系本人删除。）

 

百诺信息咨询服务部为您分享更多相关知识

 

关于以下问题，欢迎交流哦1.变更、新增执业范围; 2、提前医美年限美容主诊备案3、医师IP打造，代注
册三甲医院、某音黄V认证；4：医药护新注册/过期激活注册
5、医美机构视频营销、团购入驻；6、晋升中级、**课程
7、实习证明、三甲进修证明、8、全日制大专;9、主治评审/副主任评/主管护士评审
10、代办医美诊所、医院11、技能 VIP、药师VIP、中医新确有专长VIP， 12、初级/中级卫生资格代报名 
；13.口腔机构**报白/开通团购；14医美机构**报白/开通团购15.美容皮肤诊所污水处理及注意事项，.16.
医美诊所装修意见咨询等；17.**S级***；欢迎家人朋友们了解哦！
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