
山东拼多多无货源运营教学,店群托管代运营,蓝海精细化选品爆单培
训！

产品名称 山东拼多多无货源运营教学,店群托管代运营,蓝
海精细化选品爆单培训！

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 556.00/套

规格参数 合作项目:拼多多运营教学
合作模式1:技术合作
合作模式2:群店托管

公司地址 河南省新乡市红旗区靖业跨境贸易大厦17层1713
室

联系电话 18336099119 18336099119

产品详情

拼多多无货源店群模式，现在拼多多0元开店，结合采集上货软件一个
人可以同时管理多家店铺，一台电脑可以挂10-20家店铺，一个人即可
轻松操作管理，不用自己找货源，完全借助软件一键采集、上架、代购
、同步物流信息！只要会电脑简单操作即可轻松上手！找到合适平台的
商品，合理加价上传到自己的拼多多店铺，有人下单我们直接去上家代
购 即可，出一单就有一单的利润！赚取差价。

无货源店群玩法6步：

1.开店，无货源电子商务的核心点是门店群模式，即开设5~为了获得巨
大的自然搜索流量，10家商店形成矩阵！

2.采集选品，如上所述，是通过收集整个网络的优质货源，如1688和淘
宝，统一存储在一份文件中。

3.一件上货，当我们收集足够的商品时，我们可以使用送货助手一件送



货。这里需要注意的是，每家店每天上传300件~持续一周的500件商品
，控制店内商品数量约2000 。

4.优化货源，比如你开了五家店创业，那么你每家店的商品数量是2000
，总数是1万 ，里面的商品肯定卖不出去。那么我们要做的就是观察3
。-四天后，将所有没有访客和收藏的产品下架，重新上传一批，反复
操作，不断优化。

5.客服，如果你做得很好，那么没有意外，咨询数量会慢慢增加，这次
要注意，除了你的脚本简化，回复时间应该及时，因为拼多多有5分钟
的回复率，如果我们回复不及时，回复率会降低，然后减少我们的推荐
。

6.拍货发货，这很简单，当客户下订单时，我们会找到商品的家，拍摄
商品，地址填写我们的买家信息，物流发布后，在我们的后台也可以更
新物流订单号~

一般来说，只要你能做好这六点，没有错误，一家没有供应的商店，低
月收入约为3000 ，5家商店，月收入超过1万元可以实现。

与传统电子商务相比，无货源的优势在于不需要囤积自己的商品，减少
库存积压的风险，降低财务压力；而且，货源广泛。你可以生产任何产
品或从任何地方提货！操作操作也比传统电子商务更方便方便！

拼多多无货源项目有什么优势？1.简单易上手：一台电脑一根网线就可
以完成所有操作，兼职全职都可以。2.投资小：个人店铺金1000元，前
期如果资金紧张可以慢点交，可以等店铺盈利后再交。就算交了，只要
你没有违规，再退店铺的时候也全额退款。属于0元开店，没有杂费。
虽然要金，但没必要囤货。一般需要3~15天。消费者确认收货后，资金
就会回来。拼多多的客户均价在20~30左右。就算前期压钱，也就几千
元左右。3.起店盈利快：对于互联网项目，很多项目个月不赚钱很正常
，电商也是。但是，只要我们认真经营这个项目，4-7天就可以出单，
只要有利润，这对我们做项目的信心很有帮助。4.操作简单：不用思考
，有很多弯路和，我们都踩过，可以帮你避开~5.项目阳光：正规、合
法、长期，这也是我们做一个项目的基本标准。其实这个项目不难，但
是没有人能你能赚到的钱。可以的是，只要你肯做，不断优化筛选，不



要三天打鱼两天晒网，就会有意想不到的收获。

2023多多店群精细化的六大核心精细化选品，不盲目选品，才是二
精细化上货，单店100品，不依赖软件三
精细化优化，产品少，优化好，竞争强四
精细化流量，流量来源到关键词，标签五
精细化出单，人群，出单稳定，盈利持久六 精细化管理，个人，小团
队，公司放量。【小象创客店群课程研发标准】1、严格筛选TOP级团
队：每门课程与服务都由TOP级团队完成，每个团队都严格筛选。2、
课程系统：我们对课程品质极为重视，每门课程确认有我们立的课程内
容和教学方法，才会正式销售。大碗每上线一门新课，都要经过6-12个
月内测期，标记为『内测』期的课程，大碗正在不断搜集学员意见，让
课程团队不断改进。3、一对一服务：每门课提供1对1辅导老师进行指
导，学员购买的80%的价值，是服务老师日常对你的帮助，我们每月都
会给辅导老师进行2-3次培训，确保他们的能力能够帮助学员解决问题
。

拼多多无货源电商发展规划1.自营店铺：单纯发展店铺批量化开店2.边
自营边招商：这种模式也是大碗公司在做的，通俗来讲就是边自营店铺
的同时边全国招收学员加盟商！3.代运营半托管：自己学会方法，给客
户运营店铺，利用别人的物质获取价值！互联网时代，不负时代，不负
年华，2023一起共赢！公司位于河南新乡，只是实地考察！
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