
拼多多无货源店群商家运营实操

产品名称 拼多多无货源店群商家运营实操

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

现在市场真是不好做，线下难，线上也不容易。许多商家常在小编耳边念叨眼看着自己的店铺在走下坡
路，也没有很好的办法，很着急，很无奈！

小编倒想问一下咱们的商家，你真的用心寻求过原因吗？如果你当下只陷入在自己的怪圈里，不去看市
场，你永远也未必能找到。当下的市场，琉亮分配比较分散，若琉亮即人群，人群即购买消费者的话，
原先在平台不多的情况下人群的选择就不多，自然琉亮就会比较集中，商家直观的感受就是店铺中成交
量比较大；而如今平台增多人群还是原先的基数，这就会出现店铺成交量呈现下降的趋势。

怎么合理的解决这个问题？

作为商家蕞忌讳的就是固守成规，我们要转变思路，一个平台销量不好，多个平台销量会不会好？一个
店铺不行。多个店铺行不行？

所以做店群是当下蕞好的方式，琉亮分散，我们就分散开店。

小编，你说做店群和你标题似乎没啥关系呀！

不，有关系。大家可以去看看你们的同行，许多做店群的商家绝大多数就是无货源商家，再而无货源店
群，对新手小白商家也十分友好，只要做到学会选品、做好物流对接等内容店铺就能够成功开启，这里
就不详细说明了，大家可以查看《解析拼多多新玩法：店群模式》。在这里我们只讲思路。

一、选款思路（无货源版）

先和大家分享一些选款的技巧：

1.、寻找符合市场且消费者需求的产品。

符合消费者需求的产品必然离不开对市场的调查分析，所以选品的第壹步市场分析，我们可以借助夕夕
大师网页版-市场，对于市场行情、选品、大盘作出分析。



通过分析与咱们店铺定位的人群相结合，去做选品。

2、依据地域、季节、特色来选品。

老生常谈的话题且十分重要。无厘头的发布产品是毫无意义的，根据商家的喜好发布同样如此。所以在
什么时间卖什么，在什么地方卖什么，你的店铺产品特色是什么才是核心，是贯穿选品永远不变的主题
。

给大家举个例子，你在新疆，库尔勒梨、马奶子葡萄、新疆小甜杏等等，夏天你卖新鲜的，冬天你就买
果干或者卖坚果巴旦木什么的。

大家也可以查看消费者同质的平台找到暴款，做自己的主推款、基础款产品，这里咱们可以借助淘宝暴
款神器来做一个批量的选品。

依据关键词在淘宝、手淘、淘K等渠道进行批量采集行业暴款产品。

在已采集记录中，大家还可以查询到你曾采集过的宝贝，方便后期使用时再次批量下仔。

这里需注意季节性产品需要预热，提前做好计划，尽早预热，做好大规模宣传，为在当季的时候做好基
础铺垫。

二、店群思路

在前面我们也有讲到一个不行多个，所以店群的玩法就是同样的产品发布到不同的平台当中或是同样的
产品归类发布到同平台不同店铺当中。

这两种方式，大家均可以通过拼多多宝贝复制来完成。

采集你自己上货店铺的产品，在上传到你新开的同平台不同店铺或不同平台的店铺当中，这里咱们支持
“拼上拼”、“淘上拼”、“抖上拼”、“京上拼”、“1688上拼”。

同样的产品归类发布到同平台的不同店铺，需要在给大家解释一下。如果你的通知率很高，平台就会判
定你为一个经营主体，结果就是无法开店。我们可以根据产品定义不同的主题，运用不同的主题对应不
同的店铺，这样就会减低查重的风险，另一个好处便是更具明确性与直观性，消费者的精准度也会提高
。这里需注意产品主图与详情页，同款商品需做微调，让平台认为是新的商品。

做好上面的工作后，就是宣传精细化运营。这个内容在前期小编也是有分享过的，大家可以查看之前的
分享进行学习。

好了今天的分享就到这里了，卖家们是否还有疑惑呢？有疑惑可以在评论区留言哦！
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