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产品详情

冬季正是清洗家用电器的大好时机，但是，许多家庭却对家电清洗似乎很不在意。这一方面，既有消费
者对家电清洗的忽视，也透露着一个重要的讯息：家电清洗市场缺乏专业的引导，这个巨大市场有待专
业队伍来开发。  东方巴黎的李女士也说，冬天到了，本想对使用了三年的空调进行了次清洁保养，但
她老公也只会清洗一下过滤网。可她又听说，真正的空调清洗，要对蒸发器、冷凝器等细菌和有害物质
较多的地方进行彻底的清洁。如果真是这样，她就不知道该怎样清洗了。  专家介绍说，家用电器经过
长时间使用后，静电微粒、金属尘埃、污垢、油烟等，会在电器元件上形成一层污垢膜，严重影响电器
的正常运行。虽然“家用电器需要清洗保养”的观念现已为多数消费者所接受，但是市场上各类家电清
洗服务大多被不正规的“游击队”包办了。许多人都有请人清洗抽油烟机的经历：清洗工在脸盆里倒上
清洗剂，就对机器“大卸八块”地清洗起来。想找专业点的“清洁工”，却很难找到。为什么没专业人
士做.  厂商为什么不愿意提供清洗保养服务呢？主要原因当然还在于成本。一位品牌洗衣机的经销商给
记者算了一笔账：如果厂商提供服务，则要培训人员、提供工资，摊下来，洗一次成本大约四五十元；
而由于“游击队”的存在，不少市民错认为家电清洗是个技术含量不高的业务，收个二三十元也就差不
多了。如果厂商开价50元，市民肯定会去选择价廉的“游击队”。这样一来，家电清洗这一行业自然很
难正常地发展起来。 一个利润可观的行业 业内人士介绍说，作为一种新型的服务形式，家电清洗的工作
流程、价格、服务水平等都需要规范化。由于国家尚没有相关的清洗标准，因此在提供服务时很多工作
难以量化，如“怎样算洗干净”、“哪些地方一定要洗”等。消费者不清楚，服务商自己其实也不甚了
了。 “家用电器的清洗保养作为一个专业行当，目前在市场上确实是个空白。”，厦门苏宁的一位负责
人介绍说，由于国家在“家用电器三包服务规定”中，没有明确规定家电清洗方面的内容及收费标准，
城市的物价部门对家电维修和清洗也没有具体标准，这样一来，关于家电的维修和清洗完全可以参照市
场行情自行定价。如果按照空调清洗一次收100元，洗衣机清洗一次收40元，冰箱清洗一次收30元来算，
家电清洗是一个利润可观的行业。但目前惟一欠缺的是，家电清洗业的专业技术人员较少。  做家电营
销的林先生认为，其实，就像汽车美容一样，洗车相当于对家电的外观清洁，而“整车桑拿”、“车空
调保养”等，就相当于家电产品的专业清洁，品牌家电应该重视这部分市场，加大宣传的力度，加强对
专业清洗人员的培训考核、通过采用专业清洗产品、制订合理的收费标准，向消费者提供有偿清洗服务
。 投入 家电清洗店只需一间普通的办公室(做接待和仓库用)或在家办公，首先是要有一部电话，2-4名员
工，条件允许可每人配备一辆自行车走街串巷上门服务，工具费用每人只需20-30元，再有部分流动资金
购买专用清洗剂即可。总投资可根据资金情况及开店规模，约需3万元左右。 收益 清洗（挂、坐）空调



主要清洗产热片一般收费40到60，轻松、方便、快捷；抽油烟机外壳、风机叶片清洗50~100元；如果经
营得当、生意较好的话，一个10平方米的家电清洗店每月纯利可达到5000元左右，生意特别好的话，可
以在1万元以上。 操作建议 《方案一》针对适合资金较少的创业者：
1、首次提货在二万元以内，目的是提产品跑市场时给客户看。 具体做法《一》：可先从身边熟悉的小
区做起，你的第一家客户就是你的口碑，做好了第一家由一家带动整个小区；同时联系家政公司、日用
品经销商等，去洽谈把货放他们店里，让他们代卖，可以卖出后再收款。给家政公司或日用品经销商们
做个免费的清洗操作演示，让他们很直观的看到格科家电清洁剂的效果，以后有客户想了解家电清洗的
时候，就直接通过演示给客户看效果，这样做的目的是让客户看到产品的效果及市场，不用找多了，先
找两家比较有规模的店代卖，等产品卖出收回成本继续给店铺货。用赚来的钱和原来的本钱继续投资提
货，现在可以找3家以上的店了........ 《方案二》小区销售方案： 1.    在您所在的小区，在家里搞清
洗，利用周末在小区出入口摆一张写字台，放上展板，发发资料和名片，给当地居民做现场演示让他们
亲眼看到清洗效果，这样即可以达到宣传的左右，又能销售产品，同时您也帮他们清洗干净了家电，一
举两得，名利双收！ 2抽油烟机清洁剂专卖店（增加清洗项目）；
3.开一个抽油烟机清洁剂业清洗加盟店，业务可扩大到空调，饮水机等； 上门清洗服务
让产品增值，直接开展上门清洗服务，收费可分为单次，年卡，终生卡。
参考价格：清洗饮水机20元/次，清洗洗衣机60元/次，清洗油烟机60元/次，清洗太阳能80元/次。
《方案三》销售+服务 1.自己开家小店，做一个专柜来销售产品，另外还可以销售其他的项目结合一起；
2.派发传单，做小区活动电梯广告等；
3.开启上门清洗服务，这样利润可以翻倍的增长，赚钱也快，也有做推广的作用；
《方案四》针对家电工厂或家电维修商 1、用于在大型的家电展中促销活动； 2、用于售后服务；
3、如虎添翼，增值服务； 总结： 目的只有一个：让格科家电清洁剂、消毒剂能获得更好的区域市场！
只有代理商赚到了钱，我们公司才有赢利.我们要的是一个共赢的模式,站在加盟，小本创业者的角度去想
. 每一次新的商机的到来，都会造就一批富翁，每一批富翁的造就就是：
当别人不明白的时候，他明白他在做什么； 当别人不理解的时候，他理解他在做什么。
当别人明白了，他富有了； 当别人理解了，他成功了！
成功属于想改变自己的人，这个机会您是否抓住了？ 海南美佳（格科）集团专业提供各种绿色环保家电
清洗剂产品贴牌OEM，美佳集团在家电清洁剂产品的设计，研发，生产，包装等领域拥有丰富的从业经
验，可根据客户的需求提供定制的解决方案，帮助客户开发最低成本和最高价值的绿色产品，使其成为
高品质、高可靠性的最佳性价比产品。现全国诚招市级、县级、区域总代理商，大商场售后服务、专业
提供从事贸易公司及家电厂家、大卖场（OEM贴牌加工及增送礼品）等方面合作业务.0加盟费用
0保证金。投资5万以上可以放心操作！难道你不想去了解一下吗?赶快行动起来吧! 小贴子温馨提示：
海南总部地址：海口国家高新技术产业开发区A区-16区美佳工业园 公司产品网站： 
http://geke0219.b2b.youboy.com/ 公司名称:海南美佳精细化工有限公司 联系人：卓亚跃
招商热线：13807579544  加盟QQ：1213376607
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