
链动2+1模式系统开发（现成系统）

产品名称 链动2+1模式系统开发（现成系统）

公司名称 广州市金诺互联网科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省广州市天河区

联系电话  132****4389

产品详情

要实现裂变营销，老板可以考虑以下详细方案：设定裂变目标：老板需要明确裂变的目标，例如增加客

户数量、提高品牌**度或增加销售额等。

制定裂变策略：老板可以通过以下策略来实现裂变效应：

a. 引入推荐奖励计划：创建一个推荐计划，鼓励现有客户推荐新客户，为每个成功推荐的客户提供一定

的奖励，例如折扣、礼品或积分。

b. 开展社交媒体活动：利用社交媒体平台，通过分享、点赞、评论等互动方式，鼓励现有客户将品牌信

息传播给更多的潜在客户。



c. 提供独特的体验或优惠：通过提供独特的产品体验、限时优惠或**福利，吸引现有客户分享和邀请更

多人加入。

链动2+1模式主要是打造裂变团队模式的同时又能快速地将平台销售额提升起来，是目前用户裂变速度*

快的模式，模式合理合规的同时又激励着用户的分润机制，在购物上能享受优惠，同时又能推广赚取客

观的收益；

该模式中有两个身份：代理和老板

代理：通过购买指定的礼包产品成为代理，享受直推收益

老板：成为代理后推荐两个用户成为代理即可升级老板，享受直推收益和间推收益

该方案的重点在于老板身份，当用户成为老板身份的时候，不仅直推收益增多，并且还有团队收益，当

直属下级推荐他人消费的时候，作为上级可以获得间推收益，并且得益于该模式的走人留人机制，当用



户成为老板必须推荐两个人，成为老板后把这两个人贡献给上级，以此往复，无限链动产生收益。

具体的裂变方案应根据业务类型、目标市场和客户群体等因素进行调整和定制，以上方案仅供参考，老

板可以根据实际情况进行灵活调整。
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