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产品详情

如何去扩展自己的社群、粉丝群体，变为自己独立的用户**？在当前互联网竞争激烈的时代，拥有稳定
的私域**可以为个人和企业带来巨大的商业价值。本文将以2+1链动模式的私域**打造方法，并详细分析
其优势和实施步骤。

2+1链动模式概述回顾

2+1链动模式是一种基于社交媒体平台，巩固私域**的一种有效的方式。

*初的原版链动2+1，只有会员、代理、老板三种身份。

会员：用户消费自营商城任意产品成为会员，推荐朋友消费获得直推奖励，*多两级。

代理：用户消费指定产品成为代理，推荐用户消费指定产品获得专属直推奖，且拥有成为平台第二个身
份老板权益的机会。

老板：成为代理，推荐两个用户成为代理，且升级成为老板身份，获得单独管理团队的资格，邀请一人
可获得直推奖、见点奖，当分享的人也成为老板平级时，可获得平级奖励。

而*新的链动2+1，也增加了一些功能更新的玩法，比如换位、V3大礼包身份，V4礼包身份等等。不同身
份等级，以不同比例计算。

可以结合团队奖励、区域代理、合伙人分红来划分不同的业绩和占比分成。持续享有整个平台的盈利收
益。



2+1链动模式的优势

-
私域**稳定性高：通过建立自己的社群，可以保持和用户的持续互动，增加用户黏性，从而稳定**来源
。

- 粉丝价值高：社群中的用户更加关注个人或企业的内容，对产品或服务的认可度更高，转化率更大。

- 数据可控性强：通过社交媒体平台和自己的官网或APP，可以获取大量用户数据，进行精准的用户分析
和营销策略制定。

打造自己的私域**是当前互联网竞争激烈时代的重要任务。2+1链动模式作为一种有效的私域**打造方法
，具有稳定性高、粉丝价值高和数据可控性强的优势。通过在社交媒体平台建设、引流到官网或APP、
社群运营和用户互动以及数据分析和个性化营销等步骤，可以成功打造自己的私域**，并实现商业价值
的**。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

