
知道经销商窜货，品牌却无能为力

产品名称 知道经销商窜货，品牌却无能为力

公司名称 广州米码网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市黄埔区萝岗街香雪大道西351号线坑花园
商场302-2房喜客文化众创空间A144（注册地址
）

联系电话  13640795370

产品详情

在当前市场竞争日益激烈的背景下，窜货问题一直困扰着众多品牌和经销商。窜货现象指的是经销商将
品牌的产品从正常销售渠道中脱离，以低价或其他手段非法转售。这不仅损害了品牌的声誉和利益，也
对消费者的权益造成了威胁。然而，尽管品牌方对窜货问题心知肚明，却往往无法有效解决这一问题。

窜货问题的困境

在窜货问题上，品牌方的困境主要体现在以下几个方面：

信息不对称：由于经销商在渠道上占据一定的优势地位，品牌方往往对经销商的实际操作情况知之甚少
。

监管困难：窜货行为往往在市场中隐蔽进行，很难通过常规手段及时发现和打击。

法律限制：窜货行为涉及到多个司法管辖区域，法律适用和执行上的困难是品牌方无法忽视的问题。

解决窜货问题的关键：一物一码

对抗窜货问题，品牌方需要采取系统性的战略来解决。在现代技术的帮助下，一物一码的概念已经成为
了解决窜货问题的重要手段。

一物一码是指为每一件产品分配唯一的识别码，通过这个码可以追溯产品的来源和流通路径。品牌方在
生产阶段为每一件产品贴上唯一的二维码或条形码，并在销售环节及时扫描，记录产品的销售情况和归
属信息。

一物一码的实施可以有效减少窜货问题的发生，具体体现在以下几个方面：

信息共享：品牌方可以通过一物一码系统获得经销商的销售数据，并进行实时监控和分析。



追溯能力：一物一码系统可以追溯产品的来源和流通路径，如果发现窜货情况，品牌方可以追查到具体
的经销商，并采取相应的措施。

安全保障：消费者可以通过扫描一物一码了解产品的真实性和合法性，避免购买到窜货产品。

窜货问题的解决思路

品牌方在解决窜货问题时，应注意以下几个方面：

建立完善的一物一码系统：品牌方需要投资建设一套完整的一物一码系统，包括生产、销售、监管等各
个环节。

加强与经销商的合作：品牌方需要与经销商建立良好的合作关系，通过共享信息和资源，共同解决窜货
问题。

加大监督和打击力度：品牌方应加强对窜货行为的监测和打击，通过法律手段追究窜货者的责任。

问答

问：一物一码系统如何防止被仿冒？

答：一物一码系统可以采用一系列防伪技术来防止被仿冒，例如二维码加密、物理防伪标签等。

问：一物一码系统需要投入大量人力物力吗？

答：一物一码系统的建设需要一定的投入，但可以带来明显的效益，包括降低窜货风险、提高销售数据
度等。

问：一物一码如何与传统销售渠道结合？

答：一物一码系统可以与传统销售渠道相结合，通过培训经销商扫码操作和数据录入，实现统一的销售
数据管理。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

