
499成创客，久久念模式为什么能吸引用户？

产品名称 499成创客，久久念模式为什么能吸引用户？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

当不少商家沉浸在开发茶文化、创建茶叶平台的时候，小部分商家的目光挪到了同样具备文化基础的酒
上，迅速研发出适合酒文化的商业模式——久久念模式。

什么是久久念模式？久久念模式是一种专为买酒卖酒打造的电商营销模式。该模式通过简易的身份等级
吸引用户在平台内分享升级，用户级别越高就代表着他需要分享的人越多，一个用户升级能为平台带来
一百人，那么十个、千个用户升级就能给平台带来数不尽的用户与**。这种快速分销的模式能够为平台*
*业绩，引入**，能够促进平台的进一步发展。

那么久久念模式到底怎么玩呢？我们一起来看一下：

玩法介绍：

l 在平台注册实名

l 用户在平台购买指定商品成为创客或经销商

l 用户成为创客或经销商即可通过平台将商品卖出，赚取收入

l 官方指导零售价：1199 元/支，爆款价：499 元/支

会员身份：



创客：购买一支爆款价的酒即成为创客，499 元/支

经销商：购买一箱 6 支爆款价的酒即成为经销商，2994 元/箱

复购：每月 1 号至 3 号须复购一支或者一箱爆款价纪念版的酒才能享有销售分成（复购 1
支即创客身份，复购一箱 6 支即经销商身份）。创客身份当月收入不超 1000
元则无需复购，经销商当月收入不超 3 万元则无需复购。

股息池：公司上市股改之前商城每销售一支酒留存 5 元进入股息池，所有购买酒成为创客或经销商身份
的，都可以参与派息，每月派息一次，直至派息收入达 2 倍截止。

二二池：商城每销售一支酒，留存 5 元进入二二池，直接分享两个及以上用户下单的都可以分成，每月
分成一次，直至分成收入达到5倍截止。

贡献池：商城每销售一瓶酒，留存 5 元进入贡献池，累积每月发放一 次给当月新增分享达标人员。

假设1月份奖金池总额有 100 万元，2月1日至2月3日开始按如下分配：

新增分享10人~14人消费，按达标人数平均发放奖金池总额的10％，共计10万；

新增分享15人~19人消费，按达标人数平均发放奖金池总额的10％，共计10万；

新增分享15人~19人消费，按达标人数平均发放奖金池总额的10％，共计10万

新增分享20人~24人消费，按达标人数平均发放奖金池总额的20％，共计20万；

新增分享25人~29人消费，按达标人数平均发放奖金池总额的20％，共计20万；

新增分享30人~39人消费，按达标人数平均发放奖金池总额的20％，共计20万；

新增分享40人以上消费，按达标人数平均发放奖金池总额20％，共计20万。

合伙人： 招募合伙人共 99 人，满额截止，公司每销售一支酒，99 个 合伙人每人分配 1
元（复购也算）。

l 第一批 33 人，每人 2
万元，要求自己是经销商身份，成功分享三个经销商，一个月内销售区域用户达到 100
个以上（不达标退出合伙人资格）

l 第二批 33 人，每人 5 万元，要求同上（每三个月考核一次，考核标准待定，不达标退出合伙人资格）

l 第三批 33 人，每人 10 万元，要求同上（每一个月考核一次，考核标准待定，不达标退出合伙人资格）

合作收入：



创客：消费499，分享80元/瓶，区域分成1元/瓶，复购1-3号/月当月收入<1000无需复购

经销商：消费2994，分享80元/瓶，区域分成2元/瓶，复购1-3号/月当月收入<3000无需复购

合伙人：消费2万/5万/10万，分享80元/瓶，区域分成1元（全网），复购1-3号/月当月收入<3000无需复购

分享收入：

分享线上商家入驻提成（营业额）2%

分享实体商家入驻提成（营业额）2%

分享商家产品链接提成（营业额）2%

分享服务中心销量提成1元/瓶

中心主任销量提成（分享3个及以上服务中心）5元/瓶

奖金池分成：

股息池分成/月，*高2倍

二二池分成/月，分享2人，平均分（*高5倍）

贡献池分成/月，分享10人，平均分10%；分享15人，平均分10%；分享20人，平均分20%；分享25人，平
均分20%；分享30人，平均分20%；分享40人，平均分20%

服务池分成/月，服务中心平均分

通过以上介绍我们可以看到，在久久念模式下，只要你认真经营，你的下级也认真经营，日入过千、月
入过万并不是难事。

正因为久久念模式这种几近“白嫖”的机制吸引无数用户，平台才能借此创下显赫的业绩。如果说你不
想盲目随大流搞盲盒或者拼团，那你可以考虑一下垂直酒商品的久久念模式。当然，模式细节可以随便
改，只要留有久久念模式的核心玩法，任何修改都能为平台锦上添花！
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