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产品详情

共享门店模式是什么？

共享门店模式，又叫共享股东分红模式，通过将经营的店铺或业务共享给有资源的股东们投资，以获得

客户分成。

在这种模式下，店主或企业经营者将自己的店铺资源、设备、员工等共享给股东，享受他们带来的客户

所产生的分成。共享股东无需投资开设自己的店铺，也不需要参与管理，只需通过分享自己的客源，使

其产生消费，即可获得相应的分成。

为什么做共享门店？它有什么好处和优势？

而共享股东模式（共享门店）有着以下好处：



扩大客户群体：共享门店可以通过吸引共享股东带来更多的客户**，从而扩大潜在客户群体。共享股东

可以通过自身的资源和网络，为门店带来新的客户和订单。

分担经营风险：共享门店模式可以将经营风险分担给共享股东。店主或门店经营者不再独自承担所有经

营风险，而是与股东共同分享风险和收益。

**门店运营效率：共享股东可以带来更多的客户和订单，从而**门店的运营效率。通过共享股东的资源

和客源，门店可以更好地利用自身的设备、员工和服务能力。

解决资金流动问题：预存款股东和付费股东可以为门店解决资金流动难题。他们提前支付一定金额或购

买股权，为门店提供资金支持和流动性。

创造双赢局面：共享门店通过给股东提供分红机制，为股东创造收益，实现双方的利益最大化。共享门

店系统还可以设置会员推荐和股东推荐奖励，促进会员和股东的分享和推广。

门店添加

添加需要参与股东分红的门店

规则设置

结算周期、结算时间、结算方式、分红方式

异业联盟店主权限

股东人数

显示本店的股东人数

线下买单分红设置

扫码二维码买单，老板可以提前设置买单毛利率比例，买单金额*毛利率比例*分红比例=分红金额

分红数据面板

显示当前门店分红数据具体情况



拼团、团购分红设置

老板可以单独设置每个拼团商品的成本价和设置团购商品单独成本价

共享门店将同时解决门店资源利用率不高和个人资源 浪费的难题

客户为什么愿意成为股东？

1、资源可以变现

2、寻找到合适的投资机会，实现资产的增值需求

3、享受股东的特权

门店为什么愿意招募股东？

1、筹集资金  消费返还

2、锁定客户  增加客源

3、带动业绩  成人达己

招募股东对象

1、互补性商家，红酒厂商&高端消费会所

2、有资源的机构如：  商业协会&企事业单位

3、门店大客户，高消费、高忠诚度客户

4、亲人、朋友，高信任度固有资源

如何分红

1.股东享受人脉长期的分红

2 . 股 东 可 以 享 受 人 脉，下 级 的 消 费 分 红

3.系统支持与手机绑定，实时分红金额提醒，  精准无误

带动业绩 数据演示

股东，每人年消费1000元：



20个股东                             20*1000=2 0000元

每人介绍30个客户    20*30=600人                                      600*1000=60
0000元

.......                                                                    .......

客源数量**至620人                                                   
带动业绩62万元

股东怎么开展业务

股东如何获得门店流水分红？

什么是共享模式

共享模式是通过共享系统设置一整套完整的传播方案，  可以让老客户主动帮你转介绍的模式，

利用共享模式可以轻松挖掘客户背后的客源，  快速裂变，  短时间内有效**到店客户数量。

共享盈利模式的原理：

共享门店特点：

1、共享股东不参与门店的经营，而是享受自己带来客户所得的分红。他们不分门店原始股份，也不参与

门店的盈利，只根据自己带来的客户消费获得相应的分红。

2、门店将部分利润分享给共享股东，但共享股东带来了更多的顾客。这种模式相当于薄利多销，通过吸

引更多的客户消费来获得利润。

3、分成为共享股东后，根据共享基金的多少决定自己客源消费的利润分红百分比。支付押金越多的股东

，得到的分红比例越高。



怎么管理股东分红？

共享门店的系统可以通过客户购买记录或其他方式自动识别客户的来源，即哪个股东带来了这位客户。

这样可以确保分红准确无误。

根据分红规则，门店管理者可以定期或按需进行分红结算。通过系统记录和统计股东带来的客户消费情

况，计算出相应的分红金额。

分红管理系统简单易操作，能够激发股东介绍客户的积极性。

共享股东分红模式、共享门店、共享股东、共享开店模式
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