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实际上，在创业成功之前，每一天每一步都会产生各种问题，尤其是在收入没有达到理想状态。焦虑的
情况，我们要分为正反两面来看待，从正面来看，创业者的焦虑恰恰会成为前进的动力。

在一些创业者的时间岁月里，一直是在连续创业，适当的焦虑会让我们时刻有危机感。生于安乐死于忧
患，自古都是这么个道理，连一些商业大佬巨头都会有焦虑，因为每天都会有各种问题要求处理。尤其
是对未来的不确定性，会更加焦虑，而创业路上一直都是在摸着石头过河，即使像诺基亚、柯达这样的
世界**的企业，因为没有及时跟上时代的步伐，而被淘汰。所以如果我们是正常的焦虑，那么积极去把
焦虑化为动力，在创业的路上披荆斩棘，解决一个又一个的困难。

首先要考虑到怎么去运作的自己平台，将线上与线下互通经营，同时还得吸引更多的商家、用户都你的
平台上来去为平台做赋能，带动平台持续盈利发展。如果只是说做一个简单的线上商城，也不会有太大
的效果，这里建议必须要搭配一款匹配自己企业的商业模式，利用模式里面的会员机制和分佣奖励来带
动平台持续稳定发展。

比如近期比较火的一些共享购模式、盲返模式、分享购模式、链动2+1模式、泰山众筹、广告电商等等，
都是能帮助平台快速销货，解决复购、增加客源留存的一款亮眼的商业模式，模式里面所包含的奖励制
度，会员体系分佣返利分配均能吸引用户前来平台为其驻留，引流，根据不同的身份享受不同的分佣比
例。

我这里就拿上面的一两个模式来简单做下分析，如果对其他模式也有一些了解，但不明白的地方也可以



一起沟通交流。

共享购模式：

它是一款致力于打造社交电商，以社交为基础，通过平台自营产品或商家产品让利部分为突破口，推动
用户的消费创业，购物送共享值，共享值通过平台恒定释放变成共享积分实现交易流通变现，推动二次
复购消费，进而释放出来连续不断消费升级驱动力，打造出商业服务生态圈的特色服务平台。

用户在平台或商家中的商城中消费，依照商家让利的10%部分，让利额10倍的共享值来做计算，商家则
也可以获得用户消费额度的让利2倍共享值，两者都可获得部分平台所产生的共享值。

共享购模式关键逻辑性：用户购买产品—赠予共享值—折算释放成分享积分——积分在平台内部C2C交
易市场中进行买卖交易转现。同时也会消耗积分跟共享值。实现合理循环。

分享购模式：

这是一款可以结合流量和资源的购物结合体应用模式，完成生态布局的应用，结合自营品牌、供应链产
品、CPS等优质资源，帮助平台实现引流、盈利的新生态模式。

跳转主流电商平台购物消费，获得相应的优惠和返利。第三方平台会根据清算后所拿出的返利返到平台
中，平台这边再按照分佣制度发放到到用户手上。

分享购采用的是公排体制（ 五五滑掉 、九层会员体制），在平台和用户自身的推广下，将会出现成千上
万慕名而来的扫码或未填写邀请码的消费者自动滑掉到自己的下列层级下面，这样的架构设计一共有九
层。244W消费者，所形成的消费返佣都会与同体系内的你有关系，就会出现在一个这样的会员体制，上
级下属互相帮助，平台也在帮助搭建团队。

奖励机制这块也是采用一级分销分配，第一层会员的第一笔佣金会给到你，第二层会员佣金给到你，第
三层会员购买佣金给到你。以此类推，合规合理进行。提现也需要一定条件方可完成。

如果对上述所讲的模式以及一些未做分析，感兴趣的模式，可关注留言咨询。
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