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产品详情

2020年疫情产生冲击促使各种品牌更加重视网上，“私域**池”逐步形成品牌积极主动占领的关键竞技
场，各***商家陆续构建起私域**运营的途径。

针对品牌方和零售商来讲，“私域**池”则是减少**成本、开展精细化营销的高效方式。针对自媒体平
台、网络主播及网络红人等KOL经营人来讲，私域**池乃是他的自带属性。

针对诸多中小门店、电商小B店家、个体经营者等都能够进行自已的私域**运营，通过手机、钉钉打卡等
设备沉积客户，以高频率的经营**相互之间的黏性，反复的精准推送、转换这种已有公域的消费者。

“私域**池”不单单是一个概念、专用工具、方式，更是一个逻辑思维，之前在网络迅速发展过程，我
们可以持续不断获得划算的**，运营模式也相对于较为粗狂，而现阶段的时期，互联网红利早已不如从
前，这也是为什么我们应该考虑使用一款商业模式来精益化管理。

分享购模式作为一款技术性系统软件商城系统，能直接融合时下一些大中型的***公域电商平台及其同城
购物，比如某宝、某猫、某多多这些，好像充值话费、充水电气这些，而且彻底满足客户日常的任意消
费场景消费。

分享购商业模式，没有改变客户自身的消费方式，通过分享购不仅仅可以达到优惠划算的效果，还可以
省钱获利，还可通过分享购自动跳转日常的购买消费需求，从中转换变成盈利。



这样的方式，可以让用户在平台中获得一个专属的公排体位，分享及平台自动排位到用户下面的用户消
费所形成的盈利。

关键的一个环节就是一个提现环节，自然不会那么简单就可以让消费者获取收益，唯一的标准便是变成
平台的正式会员。

那么加入会员的前提条件并不完全是掏钱选购某一个VIP礼包，反而是以下二点来实现：

1、邀请五人成功注册平台。

2、每月消费9单随意产品。

回过头来你可以想一想，每一个人的社交圈子肯定不止五人吧，第二个标准也相对容易，只需在平台任
意消费九笔订单，不受限制额度，不受限制平台上和第三方平台消费的，日常所需能用到的生活服务性
消费比如：充值话费、买东西、打的、点外卖等等这都算是一笔消费。

分享购模式，所采用的公排及其五五裂变式机制，如果你达到条件即可进行平躺间接获得盈利，系统自
动公排滑落，先把自身销售市场所分享邀请的排位到你自己的排位内，平台这边进入平台的也会依次滑
落，更快帮助自己建立团队，下级也会不断帮助自己发展团队，这便是分享购迅速获客会员的方法。

比如说你一直在*上第一个位置，第一层你一个人、第二层五个用户、第三层二十五个、做到第九层时一
共将出现二百四十多万的一个会员数据，那对于第一层区域的你来讲，这些会员数据的消费都和你盈利
相关，共富循环、盈利循环系统自动往上购物返利九层，每一笔订单只会给到一层会员。

设想一下，那这些会员数据每一个人给你产生一块钱的盈利，对你而言来讲是否就已经有了二百四十四
万的盈利。

而且分享购自营平台通过上架的产品，基本上都能满足用户的百分之九十以上购物需求，关键一点是如
今的经济形势下相当划算的、盈利的方式。

更能有助于用户更有动力去完成自身每日任务，用户就能将这个返利提现出去并且变成分享购关系链之
中的重要的上级部位。也可设置添加一些地区代理身份，可按地区收货地址为导向，依次自动分发到你
相对应的区域合伙人。

如需完整资料方案，软件开发、模式设计。可后台私信了解。
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