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产品详情

在互联网**为主的时代，公域**获客的竞争愈加激烈。而在越发多元不确定的后**时代，做好企业推广，
增加*大范围的曝光度，依然是*值得坚持的事。

那么企业怎么去推广呢？又有什么方法和渠道呢？

现在*常见的企业推广就是官网搭建，但是成本代价大，为什么呢？

搭建网站不是说说而已，不能只是说网站搭建好就不去管理了。搭建一个优质的官网，不仅能更好的塑
造企业的形象，**客户对企业的了解。

同时，在客户想要了解企业时，可以第一时间通过官网来获取企业信息。当然，企业也可以通过联网交
流来获得其他潜在用户更多的想法和更好的创意。

那成本代价在哪呢？

成本代价除了网站的搭建，*重要的还是SEO优化。现如今，付费的网络营销渠道的成本越来越高，主要
是以某度的竞价排名为例。

公域**的获取越来越难，所以很多小伙伴都想到了从公域**池中，把公域**转换为私域**，再留存，就不
怕一个资金成本问题。但是私域**怎么获取呢？获取后怎么留存呢？这都是个问题。

今天小编分享一个完美的案例：分享购+广告电商+超级APP的玩法，这三者结合，私域**不怕留存不住
。具体怎么个玩法呢？



首先，分享购这个模式，可以作为前期引流拓客的渠道，把平台的会员量**起来，那这个会员量从哪里
来呢？

当然是各大购物主流平台啦！分享购通过结合CPS与各大主流平台链接，消费者不仅可以在平台中通过
点击链接，跳转到各大主流平台去消费，还可以获得优惠。不止如此，不管是自购还是分享给朋友，都
可以获得奖励。

具体奖励方式的话，如果有兴趣，可以后台私信小编获取。

其次，广告电商可以作为一个薅羊毛，然后留存客户的手段。为什么呢？广告现在已经入侵到我们的生
活当中，不管是玩游戏，还是看电视，广告无处不在。

反正平时看广告也是看，而现在看广告还可以获得一份奖励，何乐而不为呢？对吧？而且这个看广告的
奖励，也等于是白给，不需要自己去消费。

当然，如果去消费了也没事，通过观看广告来获得的奖励其实还越多。这个也是涉及到广告电商与分享
购融合的一个具体方案，如需完整方案，可私信小编获取。

*后，我们来说说超级APP。超级APP，属于一个自营的生态APP，与VX生态圈类似，也是可以在这个生
态圈里社交以及看视频，还有购物。

但是有一点也不同，因为这个APP是自己的，所以不存在被举报封群，风控程度也是大大降低了。

而且，我们自己做的平台项目，都可以对接到超级APP来，还可以对接多个平台。这样，就不怕到时候
因经营不善或是其他一些原因，辛辛苦苦寻到的会员流失。

这样一个广告电商+分享购+超级APP的玩法，你心动了么？
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