
打通企业获客——成交——复购全流程你心动么？

产品名称 打通企业获客——成交——复购全流程你心动么
？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

随着市场大环境的影响，*近几年企业的生存发展受到巨大的挑战：销售效率低，业绩转化慢；销售管理
无法量化，考核没有依据；复购率低，导致公司业务上不去，做不大。

看到以上几个问题，我相信很多老板都遇到过，那么企业该如何突破重围呢？迎来企业发展转型新局面
呢？

现在市面上商业模式各种各样，各有各的长处，但是如果一直是单一模式运营的话，那么是不长久的。
因为现在的消费者都见得多了，这是实话。那么我们可以多个模式一起运营。

举个例子：郑重申明：这是我们公司真实案例。

有个客户，开始的时候自己没有产品，选择了我们公司的分享购，主做了私域运营，从各大平台引流流
量到自己平台。

稍微做得有点起色了，这时候又找我们公司购买了超级APP，超级APP是什么呢？就是类似VX平台的一
个生态型APP，一个一个模式往上叠加，在今年10月份的时候，跟我们公司签订了合作协议。

小编是简单说下案例，开始没有自己资源的客户，都能够做得风生水起，那你有资源有资金，那是不是
会做得更好？

企业转型其实只是一念之间，只要有想法，那么就可以行动起来，而不是一直在担心这个担心那个，瞻
前顾后的。

尤其是现在疫情开始常态化，经济又开始有起色，不趁着这一波东风，抓取这一丝红利，都对不起这个



时机。

再说另一个案例：这个客户主要是做广告电商的，后期对接上了异业联盟，以及超级APP。为什么都对
接超级APP呢？

说实话，VX社交群被举报以及封群的几率太大了，而我们做自己的私域流量也很不易，只要一被封群，
那么前面的辛苦都付诸流水。而我们公司研发的超级APP可以很好地解决这个痛点。

并且可以对接上多个平台APP，这样就不怕某个平台因运营不当，我们的会员量流失。

超级APP作为一个私域流量池，那么只要在这之上，我们模式运营得当，那么开头小编提出的企业痛点
，不说全部解决，但是大部分还是可以解决的。

如果你也有以上的痛点，欢迎后台私信小编，获取完整方案！
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