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南阳OEM企业可以通过品牌全案策划打造自有品牌，南阳OEM企业为什么要打造自有品牌呢？

对于很多OEM企业老板来说，拥有较大厂区和较好的生产技术等资源，一直不停的在忙着给品牌商生产
，多数情况下定价也都掌控在品牌商手中，这几年疫情已经很大程度上影响到大部分的OEM企业，环境
的不确定性，竞争的白日化，行业的内卷，很多OEM企业老板开始学习企业定位，企业战略，商业倍增
的课程，但那毕竟是课程，到底要怎么才能脱颖而出了，这就需要站在战略的高度来对企业做整体布局
，这就是品牌全案策划，包括定位战略、市场战略、渠道战略、品牌战略、竞争战略等有利于企业发展
的战略品牌全案策划，只有制定了明确的总战略目标，才能组建各个职能子战略的具体实施，下面南阳
企常青品牌全案策划小编来分析一下品牌全案策划的具体步骤。

南阳OEM企业通过品牌全案策划打造自有品牌

南阳OEM企业全案策划流程：

1.南阳企常青团队深入OEM企业内外、透彻分析产业环境、洞察产业链竞争现状、生命周期与商业模式
；

2.南阳企常青团队翔实的研究市场数据。基于OEM企业核心产品的深度研究,提供对市场结构、价格段、
区域分布等多个角度市场变化的生动描绘,理清企业发展方向；

3.南阳企常青团队十多年的全案策划经验并结合对市场的深刻理解,对品牌进行全面、深刻的竞争分析。
从市场格局、竞争策略、SWOT分析等多个维度来确立企业定位方向。



4.以市场需求为导向，准确把脉用户消费行为及消费需求,聚焦消费者重点关注因素；

5.科学、完整的未来发展预测。

南阳OEM企业做好品牌全案策划的主要内容

一、品牌定位战略

通过对OEM企业内外SEOT分析，找到适合发展的ZUI优路径，南阳企常青小编建议OEM企业在品牌全案
策划的流程和工具下，通过对市场，行业、竞品、消费者、律法等诸多要素，选择适合自己的细分赛道
，力争成为细分领域头部品牌，并制定成为细分领域头部品牌定位战略。

二、产品开发战略

OEM企业的优势就是产品的生产能力，产品没有ZUI好，只有更好，更好对于顾客来说没有概念，在品
质更好的基础上，南阳企常青品牌全案策划小编建议OEM企业做产品差异化战略，开发出来的产品与品
牌定位是与众不同的，这样更容易吸引消费者，开发产品时可以邀约顾客一起参与，这样可以获得一批
原点人群，从而能够快速铺开市场。

三、品牌背书策划

背书的建设一般都会被企业老板忽视，南阳企常青品牌全案策划小编要强调这一步，品牌背书的建立是
品牌全案策划中重要的一步，是强化消费者对品牌和产品的信任度，促进成交的，拉开与竞品的差距，
可以通过产品优势价值、地位、创始人经历、专利技术、独特成分、创新配方、科研团队、明星代言等
强化消费者信任，会得到更多新的目标消费者的认可，同时也能吸引竞品的存量客户。

四、超级品牌形象

高端品牌形象设计是品牌全案策划中的重点，是将前面的定位落地到视觉上，因为消费者除了关注产品
的价格，安全，质量外，品牌形象设计美观与否也是非常重要的，所以，南阳企常青建议OEM企业找专
~业的品牌全案策划机构，开发符合企业定位的品牌形象设计，即IP原型来统筹品牌战略和广告创意的全
局，这个原型ZUI好在大众潜意识中已经存在，具有天生的熟悉感，能极大引起消费者的关注，还能够
降低品牌的营销传播成本，策划设计出统一的品牌色、统一的VI识别系统、统一的产品包装组合，统一
的广告视频、产品视频、广告印刷品，这能让消费者对一个新品牌没有心理防线，快速让消费者对品牌
建立信任感，进而采取行动，形成热销。

五、广告执行落地



南阳企常青品牌全案策划认为三分计划七分执行，前面已经把品牌策划好了，这一步就是帮助定位策划
的执行落地，让更多的人了解定位，了解产品，了解这家企业，了解这家企业背后的团队初心，根据品
牌策划有计划有步骤的落地执行，因为消费者更大概率会打过广告的、买听说过的、朋友推荐的，这些
都是广告的作用，所以，不管什么品牌都需要根据实际情况长期坚持将广告推送到目标顾客眼前，只有
真正成为知#名品牌或者成为强势品牌，才能拥有较高的品牌价值。

总结，以上讲到的是南阳OEM企业通过品牌全案策划打造自有品牌的过程和内容，南阳企常青品牌全案
策划小编希望这些内容能够给老板们一些启发和帮助，具体的品牌全案策划实施策略需要根据实际情况
而定，希望老板们三思而后行，如有需要专~业的品牌全案策划服务，欢迎来电咨询。
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