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产品详情

在现代社会，并非所有企业一开始都有大量的现金来烧钱推广市场。现在，大、中、小、微型企业并存
。某夕夕的用户虽然数量巨大，但获取客户的成本高达432元，所以它的“百亿补贴”确实投入了很多资
金。

营销分润的背后其实是销售产品利润再加上企业合理的补贴。然后通过巧妙的分配制度，可以实现用户
受益和平台盈利的双赢结果。因此，普通中小企业除了需要在产品方面保证质量和创新这方面需要做好
，还需要好的营销模式（或商业模式），可以通过产品利润分成的设计，去形成用户粘性，吸引目标消
费者，*终促进产品销售，提高复购频率。

对于资金有限的普通企业来说，在竞争激烈的市场中，为什么他们认为自己可以随意设计营销模式，只
需付出少量代价，就能取得比互联网巨头更好的结果呢？

那么我们来对这个模式进行解析吧。

第一个核心点是四进一出：当活动能进行第四阶段的时候，参加第一段的用户消费者那么他将会退出来
，并且可以获得相对应的奖励，每一个的阶段都是进出比例30%，当每个阶段成功的时候，那么接下来
的用户也可以获得相对应的奖励并且退出。

第二个核心点是爆仓重生：复利倍增：那么每一个阶段的增长率是由平台后台可以自行决定确定，可以
配合四进一的方法去做，那么会更有利于活动的持续性。



第三个核心点是：如果在规定时间内未能完成阶段众筹，那么所有失败的购物币将全额退还，而且前三
期的购物币将以70%的比例返还给用户消费者，同时给予一定积分，这些积分可以在商城进行购物，更
好提高消费者用户的复购率。

泰山众筹的优势如下：

1.这个模式的参与的门槛比较低，用户消费者可以很好的去使用任意的积分去参加活动。

2.通过模式可以去吸引更多的用户去参加众筹的活动，同时还可以去获得更多的奖励和收益的的机会，
那么就会越来越多用户去参加，从而提高增加了用户的粘性和复购人数。

3.通过这种模式，可以很好的解决企业品牌在前期就会面临的问题，比如现金流的问题和资金的问题。

4.这种模式可以很好的解决产品销量的问题，因为可以通过众筹活动，品牌就能够去吸引用户消费者的
兴趣和关注，从而提高产品的曝光率和销售量，从而提高了品牌在市场上的**程度和市场上的份额。
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