
南阳全案策划公司浅谈辣条品牌策划方案

产品名称 南阳全案策划公司浅谈辣条品牌策划方案

公司名称 南阳企常青信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 卧龙岗汉画街118号建工集团院内

联系电话 15225602960 18238118463

产品详情

讲到辣条产品大家都不陌生，其味道香辣，口感较佳，越嚼越好吃，且方便携带，受到很多年轻人的青
睐，辣条，起源于湖南平江，行业叫面筋，平江人叫麻辣，因为辣条一开始就是麻辣味，麻辣才地道。
辣条是以面粉为主原料，通过挤压熟化，调味而成，非油炸、麻辣味的休闲零食，大部分人都还是比较
能接受辣条的，辣条品牌比较知~名的有卫龙、麻辣王子、飞旺、良品铺子、三只松鼠、翻天娃、君仔
、贤哥、鸽鸽、源氏等品牌，其竞争相对比较激烈，南阳企常青全案策划小编在做辣条市场调研的时候
了解到很多商家销量不大，比较苦恼，由于辣条行业的产业规模越来越大，导致很多企业采用价格战，
以次充好，但还有不少良心企业想做好产品，那怎么才能脱颖而出，今~天南阳企常青全案策划公司小
编和大家浅谈辣条全案策划方案的一些思路。

南阳全案策划公司浅谈辣条品牌策划方案

南阳全案策划公司浅谈辣条全案策划方案流程的五大步骤，只有用科学系统的策略方法，给企业制定一
套严谨而科学的方案，才能获得新的竞争力。具体步骤如下：

辣条市场调研策划

辣条企业诊断策划报告

辣条企业品牌定位策划

辣条品牌策略设计



辣条品牌市场营销

步骤一、辣条市场调研策划

辣条企业在做全案策划时市场调研是必不可少的，调研的目的是更好发现辣条企业自身的不足，辣条企
业需要对所在市场采用多种方法进行市场调研，了解辣条行业及政策的发展趋势，调研竞品的优劣势和
市场占有率情况，调研消费者对辣条食用的期待，如果您正准备要投资辣条产品，建议您在做品牌建设
时可以结合南阳企常青全案策划提出的新4P，4C，4R的全案策划理论。

辣条市场调研，全案策划公司需要根据企业所处市场及战略版图来分析目标市场的人口环境、经济环境
、政治法律环境、社会文化环境、自然环境、科技环境等。辣条不是所有人都有认知，有认知的要促进
消费，没有认知的要影响他们，进而产生进一步认知，不同地区的人们对辣条的认知也会有不同，所以
要认真做好辣条市场调研工作。

辣条行业竞品调研，行业相同单品相同的竞品、目标用户相同的产品、替代性竞品都需要认真调研，取
得相对客观的数据；是为了更好的在后期做全案策划数据处理时获得更客观的信息。竞品调研维度有竞
品的战略定位、竞品的广告语、是否有代言人、目标消费者、辣条SKU、价格区间等，竞品调研是为了
更好的做竞争区隔。

辣条目标消费者调研，做辣条全案策划方案时为了做好消费者定位，搞清楚消费者是谁？消费者喜欢什
么口味的辣条？消费者在哪里买辣条？消费者在什么时候购买辣条？购买辣条时候选择什么规格？消费
者为什么购买我们的辣条？消费者是如何去买的？只有定位清晰，才能更好的打造爆款产品。

步骤二、辣条企业诊断策划报告

不管什么时候辣条企业内部诊断都是有必要的，特别是在全案策划时更重要，要诊断辣条企业的财务问
题、品牌问题、生产问题，销售问题、管理问题、渠道问题以及资源问题等，也要诊断未来的营销发展
计划，只有充分了解了自己的优劣势，才能决定采用什么样的品牌策略，打造与众不同的品牌定位，方
能做到出奇制胜。

步骤三、辣条企业品牌定位策划

企业在做辣条全案策划时会用到一些定位工具，工具是更有效的结合前面的数据来做定位创意，定位就
是告诉用户我是谁，我与竞品比有什么不一样的特色，为什么要选择我？品牌定位策划不是凭空出现，
更不是拍脑袋出来的，而是需要大量数据调研再同企业负责人多次探讨裁定的，定位策划就是要根据前
面市场调研的数据与企业诊断的数据进行数据交叉分析，策划出差异化品牌定位，定位这个比较抽象，
为了更好的理解，我们举例看下，“今年过节不收礼，收礼只收⋯⋯”，一听到这句话就知道是哪个品
牌了，这就是定位的作用，容易让消费者识别记住，等到对应场景时就更容易从而产生购买。

步骤四、辣条品牌策略设计



全案策划行业俗话说的好，三分计划七分执行，南阳企常青全案策划小编认为前面的定位再好，如没有
优~秀的品牌设计落地，那效果也会大打折扣，辣条品牌建设中的这一步就是围绕前面的定位取一个好
听好记的品牌名称，辣条品牌定位语，品牌主张，辣条品牌愿景，品牌使命，传播口号，品牌调性，品
牌故事，辣条商标设计，辣条包装设计，辣条产品海报设计等能落地的营销策略。

步骤五、辣条品牌市场营销

通过前面科学系统的全案策划，辣条品牌建设已经初步形成，这一步就是要将辣条品牌和产品进入市场
渠道中去，让更多的人了解品牌，认可品牌。同时还需要制定年度销售目标，根据销售目标做好相应的
广告计划，大~品牌都在做广告，何况是新品牌了，消费者在都买辣条品牌的时候会选择听过的或者熟
悉的品牌购买。

做下上渠道的同时更要把握好线上渠道，网络成了消费者便捷购物的一个重要场景，围绕自己的渠道有
计划的做好营销策略，短视频就是很好的传播手段，能够用动画的形式传递产品的品质与定位，让更多
的认识自己的品牌，zui终成为消费者购买时的选项。

总结

以上就是南阳企常青全案策划小编分享的南阳全案策划公司浅谈辣条全案策划方案的大致内容，辣条全
案策划的宗旨就是让其销量好，简单来说就是三大板块，一就是辣条品牌建设，建设有竞争力的品牌；
二是营销推广，让目标市场更多的人认知其品牌，起码要成为顾客选购辣条品牌时的选择项；三是销售
回款策略，根据生产情况及渠道资源，做好线下与线上不同渠道制定不同回款计划。
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