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产品详情

每一个业务流程方式转换实际上都少不了公司的价值实质，转型发展线上*重要的是要造就企业价值评估
，能否提升订单量，能不能降低推广费用，能否提升企业管理能力，能否助力企业培养发展人才？这些
都要从不同的视角去进行思考。

企业加入当下具有新风口的社交电商平台中，可以很快的提升订单量以及减少推广费用，与此同时运用
电商商业运营模式的特征，为企业发展产生无限的可能性，将客户逐渐变为属于自己的平台的一种流动
财产。

伴随着*近几年社交电商平台的迅猛发展，移动电子技术的提升，各种各样的电商商业新模式也是使得很
多企业相互竞争，一款共享购模式，作为这段时间*火热的商业模式，它可以让用户在购买商品、体验消
费提供服务的同时，每在平台消费一笔就相当于一次次“项目投资”。

这是一款可以使企业、商家所形成的让利为前提，作为基石发展。紧紧围绕主要消费群体主要目的，以
平台为主，商品、商家让利为其中*关键突破口。

共享购模式与以往电商营销模式不一样，客户在商城系统消费后，平台会赠予“共享值”，消费者会依
据共享值，来参与每日平台每日释放空投的共享积分，积分不仅能够持续增值，也可以根据现阶段的消
费力去进行抵扣交易，完成专卖店、增值、买卖交易功效，让消费者和平台间产生合作共赢的关系。

消费者平台商城购物，即可获得商家让利额10倍的共享值，商家同时也能得到让利额2倍共享值，参与每
日积分释放。



平台每日可根据实际运营情况，给释放积分的价值做调整，再依照参与者持有的共享值占有率，平台给
予相对应的共享积分。

假设说，一用户拥有1000的共享值，平台总产生了十万的共享值，平台每日空投释放500枚积分。

那么这个用户所得就为：1000÷10万×500=5个共享积分价值。

平台每日会用销售总额，来适当拿一些当日的空投积分作为消费力托底，这样平台上的销售总额就可以
与共享积分的消费力挂钩，随着积分的投放量逐量下降，积分的消费力所产生的价值也将随之提升。

为什么说共享积分会逐渐减少呢？怎样耗费出去呢？

商家占主要，其次用户。商家入驻平台时，具有开店前提条件，需缴纳使用价值500元的共享积分作为开
店标准，每销售出去一件商品都会相对应消耗对等的积分，这就是所谓的销毁体制。

当商家的积分不足时，商家就不能正常进行销售。同时对于一些长期在你商家的消费的一些群体来说，
也是一件不利于自身销货，发展盈利的动作。

对于C端用户而言，自身所获得的积分可以有两个方式去体现，一是自身留存，等待积分价值增长再做
交易；二是通过C2C交易市场，把积分变卖给商家，让商家实现正常卖货，用户还可通过分享、引流、
邀请商家入驻平台等一系列动作来获得更多的共享值。

如需了解完整资料介绍、软件app开发、模式设计可关注并留言。
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