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多多直播火热上线了，商家朋友们要好好利用。过去的网购时代往往是人找货的模式，但在直播带货年
代，它被翻转为货找人，主播把精心挑选过的商品带到买家面前，这可以更好利用店铺私域**大幅**转
化率。今天开始，我们将为大家带来一些直播小技巧，帮大家更好利用多多直播，快速爆单。【拼多多
直播】直播运营必须要掌握的2大技巧 多多网店直播代运营

直播技巧一 善用语言的魅力

首先，我们要善用语言魅力给买家心理暗示，直播界有一句话，天不怕地不怕就怕李嘉琦omg，李嘉琪
可以说是直播界的顶梁柱，他的口头禅给买家留下了深刻印象。人的注意力是有限的，用不复杂的语句
创造一些口号性话语，能在*短时间，*大程度上吸引买家的注意力。一般五到九个词语组块是大部分人
短时记忆能记住的数量。在大量信息呈现时，加入一些短词语组块构成的特色语句，能强化买家印象，
形成直播特色。

直播技巧二 人设的力量

直播带货的过程中，主播作为整个过程的引领者，需要有一个自己的鲜明人设，这样对产品的推荐才更
令买家认可。大家可以结合自己的商品，从以下几方面来打造人设；

一亲切温和人设，以顶流主播薇娅为例，他的人设就是一个时髦宝妈，言语中多次提及女儿，老公。观
看直播购物的用户主要是女性。这种人设会让大部分的女生不会对其产生敌意，而且她常常说起“我女
儿也在用”，“我怀我孩子的时候”这类话语让别人觉得她的推荐是可信的。

二专业可信人设，李嘉琪在成为头部主播前是化妆品专柜的一名柜员，有着扎实的美妆知识功底，他曾
经直接把一块黑板拉进直播间，教用户一些产品的使用技巧，帮助他们把产品运用到**状态。这两种人



设是*容易建立的初步阶段，大家先从这两种人设做起吧。

另外还有哪些人设可以帮助构建主播魅力，让带货能力**一下。

一宠粉人设，宠粉是一个高溢价因素，主播一旦树立起这个人设，买家就会对主播产生依赖，从而愿意
为商品支付情感溢价额。在直播中，主播要表现的爱护粉丝，处处为粉丝着想。比如在计算商品优惠时
，主播可以用拿白纸手写公式计算的方式，为买家精准计算商品每一件甚至每一毫升的价格让观众感受
到主播的贴心。

二反差人设，在人们通常印象中，涂口红是女生的专属，但是到了李佳琦这，他却反其道而行，以男性
身份去试口红，这样就容易吸引人们的好奇心和注意力。关键是这个男生涂口红，甚至比女生还要好看
。这种行为造成的反差感能给用户带来强烈的视觉冲击力，会吸引更多的人围观。同理，在售卖女装时
，也可以再安排女模特试穿时加入男性主播解说，形成自己的独特性。
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