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产品详情

现在越来越多的传统企业、商家都将视线转向了线上平台发展，但是却在选择商业模式时，犯了难，一
不知道该如何选择，二不知道该怎么去线上推广？

其实在很大程度上，都是根据企业、商家自身推广的产品来推荐商业模式，如像是酒类、化妆品、护肤
品、大健康产品等，链动2+1这个模式是很适合的模式。

链动2+1这个模式，前期爆发力强，基本2-3个月，就会进入爆发期。平台会员量起来了，那么产品何愁
卖不出？

选用商业模式，转型线上平台主打的就是一个卖货为主，而链动在前期引流、裂变会员，那么后期需要
解决的便是一个复购问题。

其实很多客户在咨询小编的时候，都会询问这个问题该如何解决，其实**的办法便是结合其他商业模式
一起运行。

复购这个问题是链动模式的痛点，这个是只要了解这个模式的小伙伴们都清楚的问题。而只要后期会员
量起来了，那么可结合其他商业模式一起运行，这个是**的解决办法。

其实现在市面上一直在运营的平台，大家只要多多关注，便可以发现一个现象：如某多多，它主打的拼
购，但是不知道在什么时候开始，多出来了很多营销小工具，大大吸引了一波客户。

又如某音，开始主要是以视频平台为主，而发展起来后，平台流量人数多起来后，团购、小游戏、直播



等，也都出现在了我们眼前。

这个都是前期做单应用，后期一个一个加上去，主要是将用户留存在平台中，逐步发展，稳住脚步。

只要是想长久运营平台的，那么这个思路是必须要学会的。其实不管市面上哪款商业模式，只要拨比设
置是正拨比，那么是不怕走不下去的。

我是微三云欧衡桂，如果你对于转型线上感兴趣，并且对于模式有自己的理解，那么欢迎后台私信小编
，我们一起探讨！
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