
黄山无极雪分销模式开发

产品名称 黄山无极雪分销模式开发

公司名称 广州金诺互联网科技有限公司-系统定制开发

价格 15800.00/件

规格参数

公司地址 广东省广州市天河区珠吉街道广信创意园A7

联系电话  18922318293

产品详情

新零售模式开发找（麦萍.）

传统的企业数据通常都是事后反映类型，这种企业内控管理模式在一定程度上只能客观反映一个企业的

内部管理水平和业绩经营水平，无法反过来指导企业的日常生产经营，企业只能被动的去通过事后汇总

的数据来分析日常生产经营中存在的问题。“互联网+”大数据时代使得企业数据反应速度大大加强，

企业通过互联网数据提前预设好项目部乃至公司的生产经营数据模型

一、会员注册、复购优惠、分享奖。增加的普通会员的推荐奖成和复购奖提成从8月10日执行。

1、普通会员：注册及奖励包括消费额(元)720，匹配产品，6箱尊享品水，直接分享推荐奖10%(480元)，



复购及奖励(30%计个人业绩)包括复购折扣7折，直接分享复购奖5%，间接分享复购奖5%，扫码消费奖励

，会员分享个人推广二维码，带来的“雪粉”消费8.5折，以及雪粉再分享带来新雪粉消费。均奖励首位

分享会员10%，一旦雪粉成为注册会员，则其分享出去的关联雪粉的消费奖金由该注册会员享有;

2、VIP会员：注册及奖励包括：消费额(元)2400，匹配产品10箱zhi尊品水+台热式水机，直接分享推荐奖

15%(720元)，复购及奖励(30%计个人业绩)包括复购折扣6.5折，直接分享复购奖5%，间接分享复购奖5%

，扫码消费奖励会员分享个人推广二维码，带来的“雪粉”消费8.5折，以及雪粉再分享带来新雪粉消费

。均奖励首位分享会员10%，一旦雪粉成为注册会员，则其分享出去的关联雪粉的消费奖金由该注册会

员享有;

3、经销商:注册及奖励为消费额(元)4800，匹配产品，40箱zhi尊品水，或30箱zhi尊品水+1台即热式水机，

直接分享推荐奖21%(1008元)。复购及奖励(30%计个人业绩)包括复购折扣6折，直接分享复购奖5%，间接

分享复购奖5%，扫码消费奖励会员分享个人推广二维码，带来的“雪粉”消费8.5折，以及雪粉再分享带

来新雪粉消费。均奖励首位分享会员10%，一旦雪粉成为注册会员，则其分享出去的关联雪粉的消费奖

金由该注册会员享有。

(说明：1、普通会员和VP会员可以升级为经销商，从升级日起享受升级后的级别福利与奖励，2、一次性

购买14.88万(相当于31个4800套餐)，且按既定的顺序一次性自动安置的会员作为城市运营商;直接分享人



的推荐奖为2000元，3.即热式饮水机和水质测试箱的复购没有折扣。)

二、业绩积分从8月10日0:00执行。每天按业绩较小业绩市场的新增业绩计提积分的百分比和分日封顶数

：普通会员2%(360)，VIP会员3%(1200)经销商及城市运营商4%(2500)。说明：sou次注册点位的消费款不

计入本人业绩;积分可以用于复购和注册会员购买套餐。

三、月度帮扶奖。8月份按下表规则核算月度奖;运营商晋级规则从8月10日执行。会员级别如下：

1、经销商晋级条件：本人购买4800套餐或升级到4800套餐，兑现条件(复购结余不计入下月)：当月小市

场新增0.5万，且复购300元，月度奖预提方式(达到兑现条件后核发)：晋级后享受直推、间推会员新增套

餐推荐奖的20%;

2、代理商晋级条件：本人是经销商，两个市场各有一位直推经销商，小市场业绩5万，兑现条件(复购结

余不计入下月)：当月小市场新增2万，且复购300元，月度奖预提方式(达到兑现条件后核发)：晋级后享

受直推、间推会员新增套餐推荐奖的35%;

2、运营商晋级条件：本人是代理商，两个市场各培育一位直推或间推成为代理商，兑现条件(复购结余



不计入下月)：当月小市场新增4万，且复购300元，月度奖预提方式(达到兑现条件后核发)：晋级后享受

直推、间推会员新增套餐推荐奖的50%。说明：

1、一旦晋级身份长期不变，升级后享受相应级别的各项提成奖励，下月初按约定的现条件审核发放;

2、从晋级到经销商、代理商和运商级别时起，其下直推或间推如有新增套餐推荐奖(不含复购奖)，则相

应级别的百分比预提月度奖励，月初审核是否满足上月奖励兑现条件，其中：奖励条件中的复购以付款

额计、结余跨月无效，当月小市场新增业绩以日业绩奖列表的每天小市场新増业绩全月累计值为依据。

达标后奖金生效计入个人可提现账户。如运营商只达到代理商的奖励条件，只享受代理商的月度奖励;如

运营商或代理商只达到经销商的奖励条件，只享受经销商的月度奖励;如没有达到经销商的月度奖兑现条

件，则没有月度奖。

3、一次性购买14.88万产品且自动安置的会员，sou个会员号直接晋升运商，两个市场的sou个会员号直接

晋升为代理商。

4、晋升到运营商(含城市运营商)后可以申请开设体验店。



四、合伙人分红：jin牌合伙人和功勋合伙人的晋级规则从8月10日执行;分红核算和兑现条件从8月份执行

。合伙人级别：

1、合伙人晋级条件：本人是经销商，两个市场各直推1位经销商，总业绩35万，其中小市场达14万，分

红的分配原则：参与全系统月度业绩5%的平均分红，分红对象条件(复购结余不计入下月)：当月复购300

元;

2、jin牌合伙人晋级条件：本人是合伙人，直推或间推中产生2位合伙人，分红的分配原则。除合伙人分

红外，享受本系统月度业绩1%中各60%的平均分红和40%较小市场业绩加权分红(均以所有人核算)，分红

对象条件(复购结余不计入下月)：当月小市场业绩10万，且复购500元。

3、功勋合伙人晋级条件：本人是jin牌合伙人，直推或间推中产生2位jin牌合伙人，分红的分配原则，除

前两档分红外，另享受本系统月度业绩1%中各60%的平均分红和40%较小市场业绩加权分红(均以所有人

核算)，分红对象条件(复购结余不计入下月)：当月小市场业绩10万，且复购500元。说明：

1、只要月度内任意yi天达成合伙人的级别，即按上述规则享受分红，其中分红条件中的复购以付款额计

、结余跨月无效。



2、当月小市场业绩以日业绩奖列表的毎天较小市场的新增业绩的全月累计值为依据。

3、如功勋合伙人只达到jin牌合伙人的享受分红条件，只享受jin牌合伙人的分红奖励。

五、招商补贴及推广激励:毎场提前报备且公司同意的区域招商补贴按成交额的4-6%(分区域设定)计算，

约占1%;每月计提全系统业绩的1%，用于阶段性的推广销售激励和骨干(运营商和坚持做市场的合伙人)的

年度业绩表彰或旅游支出。

六、奖励申请发放规定:每周申请一次，提现申请不低于100元的倍数，5000元(含)以下的微信提现、5000

元以上的银行汇款。所有奖项(含积分)的微信提现、银行汇款均扣除共6%的代缴税款和提现手续费，会

员无需提供发票。
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