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产品详情

 直播间如何增加互动玩法互动率快速增加【筷手，薇信视频号，百家号，薇信公众号，B站，钭音，T
K 直播间业务，视频数据业务等】 【各种业务，相信肯定有你需要的，欢迎咨询我们，期待合作！！
！】   请加我们薇 信=电 话。     以下内容可以忽略。 ========     相信我们通过不
断输出优质原创作品、适当与分丝互动、结合斗音后台数据进一步分析等方式，可以更好地熟悉了解斗
音，更好地掌握运营分丝等相关知识。          1、视频预热助力。预热很重要，直播开始
前，先发布几个直播预热短视频，可以有效吸引分丝观看你的直播。特别是热了热门的预热短视频，带
来的人数是源源不断的！假如我们的直播预热短视频上了热搜，那么直播间的人数肯定会有一定的增长
！而且引流效果会很好。提前3-5天，每天发布1~2个短视频预热，告诉用户直播时间。       
   通过这个简单的计算，我们可以看到这类投放方式的看播成本并不低。倘若无脑投放，必然是亏的
。我们应该什么时候用直播人数？怎么用能提--高转化率？         
其实，直播人数也是这个机制，但是给到的转化目标完全不同，如图 直播间如何增加互动玩法互动率快
速增加这也就意味着，对比视频人数，直播人数更多考核用户进入直播间后的互动数据包括 直播间如何
增加互动玩法互动率快速增加1、给观众种草—用户点击购物车、查看商品详情的行为（只有带货直播才
会有“给观众种草”的选项）；2、观众互动—评论、音浪、礼物行为；3、直播间长粉—用户进入直播
间后的关注行为；4、直播间人数—同时在线用户数（用户停留时长）。         
当用户看到看到直播推荐时，点击除顶部导航外任意位置即可进入直播间。          8、人
数投放投放人数，就是花钱购买流量，在初期人数不足的时候，可以投发人数试试效果，让更多精-准用
户看到直播间，以此来提--升直播间的人数斗音自媒体学习资源、工具免费领取，到此这篇关于斗音直
播间怎么才能人数高，提--高斗音直播间人数方法汇总的文章就介绍到这了          所以要
坚持发类型垂直的视频，不管是人设还是场景，可以选一个固定的，视频内容方向定下之后就不要轻易
更改。带你快速掌握斗音上热门玩法          而且确定好一个人设后就坚持延着这个人设去
做内容开发，坚持不断地输出一段时间内容后，还没分丝，那就是运气不好。          另外
，对于引流类视频来说，我们没必要过分的去追求质量，尽量做到不与人设冲突即可，这类视频，我们
是可以做到“阅后即焚”的。卡思数据曾监测过斗音著-名带货达人“正善牛肉哥”的视频发布量，其一-
天内蕞多更新过79条视频，平均一-天的视频更新量为30+。          所以说，做成一个账号
有一定的运气成分在里面，而砸钱，视频的优劣只会加速或者降低这个账号成长的速度。况且，以现在
斗音分丝的生态，让一个运营老手都很难在运营一个涨 粉，斗音粉-
丝--号，更何况刚入斗音分丝的小白呢？          宣传预热渠道，可以利用企业官-网，这种
比较适合品牌直播，官-网自带流量;还有社交平台，可以有微信发布直播预告、微博发布直播预告、微



博、微信大V的付费宣传等等。2、直播邀请有礼还可以增加“邀请有礼”环节，简单来说就是利用直播
间老粉，来帮助主播在直播间拉人，这种方式不仅能够维系好老分丝，还会收获一批新分丝。    
      要有才气；俗话说是金子在哪都会发光，所以，一定要有自己的才气，这才是能够永葆青春
活力的常青树，我们才气需要不断的积累和看书才能增加我们的思索能力和创造力。        
     但对于直播来讲，这样做并不完全正确。我们为直播发布视频的目的不是单纯为爆款，而是希
望通过视频往直播引流。那么对于直播来说，短视频内容的时效性和与直播的关联性就变得重要起来。
所以打算加强斗音直播比重的KOL，务必要加强“预热、引流类视频”的创作。          很
多做斗音会走入一个误区，那么就是看什么视频火就跟着操作什么视频，比方说看一些做搞笑的视频比
较好就做搞笑的，看一些做音乐的视频比较好就做音乐的。          虽说海外版斗音分丝TK
的用户已经达到30亿，但目前只是相当于两年前的斗音分丝，商业化模式还不是很完善，并且抖某和海
外版斗音分丝TK的数据库是没有关联的。          斗音直播，直播间蕞头疼的问题是什么？
当然是直播间没有人数怎么办？让直播间有人数也是需要技巧的，掌握了直播技巧，你就会发现做主播
是可以赚到钱的！下面分享一下直播间人数做起来的八大定律
直播间如何增加互动玩法互动率快速增加         
从产品的角度来看，斗音用户进入到一个直播间主要有四大入口包括
直播间如何增加互动玩法互动率快速增加推荐页、关注页、同城页、直播页          7、直
播推荐流。通过直播间的一系列营销玩法，如抽奖和红-包，可以增加直播间的互动氛围，增加直播推荐
流的展示。例如在开播过程中发红-包，设置抢红-包倒-计-
时，可以提--高用户在直播间的停留时间。          但是，对于很多内容型KOL来说，在创
作这类视频的同时，也一定要注意人设的统一。如果李子柒如此仙女型的人设去吆喝五折螺蛳粉，想必
分丝也是接受不了的。而罗老师视频几乎条条爆，除了官--方流量扶持外，和他一进入斗音就立下的强
带货人设也分不开。因此，对于内容型KOL来说，开播之前，找到账号人设和直播人设上的平衡点也是
极其重要的。          第二种是近两月里才出现的，即
直播间如何增加互动玩法互动率快速增加直接同步直播间里的内容进行推荐。     

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

