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民营口腔陷入发展误区，社区普通口腔诊所应该是未来的方向。

 

近年来，民营口腔事业发展迅速，模式多样，如公共改制、连锁经营、个人管理、风险投资等。哪种模
式是中国民营口腔的发展方向？

 

据不完全统计，目前国内口腔医疗机构近12万家，个体口腔诊所、连锁口腔诊所、口腔医院的分布格局
已经在市场上形成。参与者包括口腔医生、投资者、医药行业人员、跨行社会资本等。在庞大的口腔行
业中，什么样的形式模式是民营口腔的发展方向？对此，中国口腔医学会民营口腔分会委员徐维宁表示
，中国民营口腔有很多发展模式，还处于探索阶段，但可以借鉴欧美牙科开业成熟体系的发展现状和模
式。"

 

首先，我们应该尊重医生的价值，强调诊所的个性化发展。当病人去看牙医时，他们会去看一个特定而
真实的医生，而不是一个品牌。个性化诊所要长期传承。牙科医疗以个性和专业为特色，人为打造和吹
嘘的品牌只会昙花一现。牙科医疗应该以医生为基础，因为一个好医生的培养需要多年的沉淀。

 

第二，诊所应该属于社区，每个社区都应该配备牙科诊所，服务对象应该是社区居民，以病人为导向。
因为牙医提供长期服务。

 



三是诊所应以全科、预防服务为主。

 

四是诊所要把全科和专科结合起来，才能平衡发展。

 

如今，中国民营口腔出现了许多误区和弊病：

 

一是忽视医生价值的认可，过多宣传所谓的“假、大、空”品牌。打开报纸或者点击网站，忽悠人的广
告可以说是汗牛。根本原因是政府导向和行业导向存在问题，监管力度不足或监管制度不足。

 

第二，牙科诊所缺乏社区性。民间口腔健康发展必须是社区性的。我们鼓励民间口腔医生在不同的社区
建立自己的服务点。如果A医生住在A区，为什么不在A区设立牙科诊所，为A区居民提供个性化服务？
患者也会把A医生当成自己的牙医，这样看病非常方便。在谈论医疗改革时，陈竺部长还提到将医疗转
移到社区。

 

误解三：医疗人才资源分配不合理，不能共享。

 

中国的民营口腔主要集中在大中城市，小城市的民营口腔发展非常有限。民营医疗机构与公立医疗机构
存在市场矛盾。虽然，在大城市，民营口腔诊所的椅子和医生数量堪比公立医院。但就目前的情况来看
，人才资源过多仍在公立医院，民营医疗机构的市场份额甚至达不到5%，导致民营口腔医疗人才资源不
足和短缺。一个**的医生需要长期的培养。他不仅是公立医疗机构的资源，也是私立医疗机构的资源。

 

绝大多数普通人的基本口腔治疗应该鼓励在社区开业的牙科医生处完成。民营口腔开业医生不一定要求
大师级别，中层医生甚至主治医生都可以在社区开业。如果能在基层完成基本的牙科服务，三甲医院的
负担可以大大减轻。

 

三甲医院应该提供高层和专科的治疗。同时，公立医院的专家可以多执业，进入民营口腔医疗机构，引
导和支持民营发展，真正方便患者。因此，政府应鼓励民营口腔进行社区医疗，并真正给予相应的政策
，为医疗保险、医疗资源和税收提供支持。否则，民营诊所会出现患者数量不足、医疗不均衡、竞争无
序等问题，迫使医生或一些企业铤而走险。在管理混乱的状态下，谁*能忽悠，谁就能得到第一桶金。医
疗服务不再是为老百姓服务的一种危险。

 

误区四：口腔科没有得到重视



 

大多数牙医都面临着常见的疾病，而不是不治之症。这就需要培养全科口腔医生来满足基本的口腔治疗
。有人误以为基础口腔治疗不赚钱，一定要学习正畸和种植。从长远来看，这将导致行业发展不平衡。
几年后，肯定会出现一系列问题。

 

误区五:口腔科和专科的有机结合还不完善。

 

全科口腔医生和专科口腔医生一定要明确，不是每个人都能成为专科医生。专科医生要经过研究生培养
、出国深造等系统多年的培训，确定学习全科后的方向。这才是真正的专科医生，我们应该尊重他们。
专科医生的诊所应该是专科医生。我们需要建立完善的转诊机制。当牙科医生发现某个患者的疾病超出
了自己的治疗范围时，千万不要自己处理。这是非常危险的。应该转诊给相应的专科医生，这样才能带
动专科医生的良性均衡发展。每一个治疗都是**的。

 

中国口腔医学会和各地口腔医学会需要科学地向医生和公众灌输这种模式，让医生和患者了解一个好的
全科医生是什么样的。一个好的全科医生不一定要会种植，一定要会正畸。一个好的全科医生应该能够
制定患者的整体治疗计划，并通过自己的专业知识进行常规治疗。当遇到特殊问题时，患者可以通过专
业关系转诊到相应的专科医生。*后，患者会回到全科医生那里接受系统的治疗和宏观的长期随访。

 

这种模式是一种可持续发展的模式，我们提倡可持续发展。

 

关于以下问题，欢迎交流哦1.变更、新增执业范围; 2、提前医美年限美容主诊备案3、医师IP打造，代注
册三甲医院、某音黄V认证；4：医药护新注册(/过期激活注册)
5、医美机构视频营销、团购入驻；6、晋升中级、**课程
7、实习证明、三甲进修证明、8、全日制大专;9、主治评审/副主任评/主管护士评审
10、代办医美诊所、医院11、技能 VIP、药师VIP、中医新确有专长VIP， 12、初级/中级卫生资格代报名 
；13.口腔机构抖音报白/开通团购；14医美机构抖音报白/开通团购15.医美诊所装修意见咨询等；欢迎家
人朋友们了解哦！
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