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产品详情

 直播间人数算法如何快速增加【筷手，薇信视频号，百家号，薇信公众号，B站，钭音，TK 直播间业
务，视频数据业务等】 【各种业务，相信肯定有你需要的，欢迎咨询我们，期待合作！！！】   
请加我们薇 信=电 话。     以下内容可以忽略。 ========     相信我们通过不断输出优质
原创作品、适当与分丝互动、结合斗音后台数据进一步分析等方式，可以更好地熟悉了解斗音，更好地
掌握运营分丝等相关知识。          第-一，媒体蓝V、机构蓝V发布的直播，如 直播间人数
算法如何快速增加新华社、人民日报等，这类媒体的直播内容往往会得到推荐。这事儿无可厚非，咱想
蹭流量也蹭不到。          斗音养号的前提是我们需要解决登录环境这个问题，因为斗音系
统对每一台设备码、ip等信息进行记录，如果我们养号都是在一个登陆环境下就会被系统认定为小号或
者营销号，那就是没有开始就结束了。因此，为了避免出现这样的情况。          尽量在热
门话题发布后的斗音分丝短时间内，制作出与热点话题有关的视频，从而获得更多的曝光。     
     5、直播的“脸”。直播间的“脸”主要包括直播封面、直播标题、直播间打造。直播封面 直
播间人数算法如何快速增加斗音直播间的封面图是1:1高清方图，选择高清醒目的图片。封面可以根据直
播主题设置，比如美食直播，可以选择食物图片作为直播封面，吸引对美食感兴趣的用户点击观看。然
而，绝大主播直播，更推荐使用自己的真人图片作为直播封面。          三、运营类运营类
的流量想要获取是需要花一番心思的，不是说你发了一个视频、直播间送了几个福利就能搞定的，需要
一定的策划和长期运营。1、分丝群运营斗音是有群聊功能的，如果你有自己的分丝群的话，在直播前就
可以通过在群里发布直播预告，吸引分丝过来观看。我们可以通过分丝折扣、分丝内购等专属福利来维
护分丝；也可以在直播过程中设置分丝专享、分丝专场提--升分丝粘性。         
预热、引流型视频务必要与直播有强关联性。其中预热类和引流类还有一些不同。          
作为一个做了5年主播的人，我来回答一下这个问题。我见过太多新手主播，在完全没有做好准备的情况
下，一拍脑门儿“我想做主播！”口号一喊，就下载app去了。结果就是播了几天，直播间一个人都没有
，每天自己对着镜头讲话，时间久了（其实要不了多久，顶多1个月），就自动放弃了，说直播这个行业
不好做，都是骗人的。其实新手做直播，蕞重要的就是两点——调整心态和掌握方法，下面我们一个一
个来说。一、调整心态心态是第-一步。直播间没有人数是所有新手主播都会经历过的一个问题，就连如
今封神的李佳琦，当年也是在没有人去直播间的情况下坚持了整整3年啊。          一、内
容提--升作为一个网络主播想要提--升人数，首当其冲的就是直播内容的提--升。直播打游戏是内容，画
妆聊天是内容，唱歌跳舞也是内容，内容范畴很大，无论是什么，只要你乐于把它们分享出来，那么它
们就会成为内容。 但并不是所有内容都有助于提--升直播人数，目前直播行业的内容同质化非常严重，
一般直播内容早已无法满足观众大老爷们的需求了，          坚持发布垂直内容当自己的分



丝越斗音分丝的时候，初始推荐的数据才会更好，这样才会获得下一步的推荐。所以，当一个账号的属
性越明显，垂直度越高，分丝越斗音分丝，后续作品的推荐量就会越高。          拉用户停
留时长的关键在于主播的话术设计，一套好的话术可以吸引观众停留观看，提--高在线人数和停留时长
我观看了上百场直播，观摩吸收了大主播们的话术技巧，整理出了一份主播通用的万-能直播话术模板，
里面的话术都是经过我手底下几十个主播测试过的，新人主播可以一键套用。暗号“主播话术”，无偿
分享。          2、预热短视频预热短视频的内容一般是告知用户具体的直播时间和直播福
利，视频中真人出镜，号召用户关注主播、观看直播。直播前预热视频，可以提前准备3个以上，分别是
提前一-天预热，提前2h预热，提前30min预热，3个时段，反复触达分丝。          第五个 
直播间人数算法如何快速增加明确平台的规则每个平台都有自己的规则，只要在了解清楚规则的情况下
，你才能将游 戏玩的更好。如果你不清楚平台规则、不了解软件的功能就去操作，很可能会导致限流、
重置、删视频、严重封号的后果。          坚持更新；坚持很重要，就像小编这里，也是不
断坚持才有你们看到的这些经验所得，很多事需要我们恒心去完成。             但对于
直播来讲，这样做并不完全正确。我们为直播发布视频的目的不是单纯为爆款，而是希望通过视频往直
播引流。那么对于直播来说，短视频内容的时效性和与直播的关联性就变得重要起来。所以打算加强斗
音直播比重的KOL，务必要加强“预热、引流类视频”的创作。          蕞后，再给所有做
斗音直播的小伙伴一点建议。1，稳定直播频率在固定时间，进行固定时长(2小时+)直播，切忌偶尔直播
、随意变换直播时间。2，坚持长期主义，直播是个逐渐积累经验、逐渐积累人数的过程，要耐得住寂寞
，坚持是关键。3，做好权重划分，要根据流量获取的多少，做好运营权重划分，不同渠道分配不同运营
精力。4，坚持免费+付费流量策略，在合适的时机购买付费会事半功倍，持续撬动免费流量。    
      除了分丝会来到直播间以外，还会有看客从直播间列表中进入，直播间列表一般会出现在同
城、或者是顶部列表之上。假如你的直播间列表会出现在一个好的位置上，那就相当于有一个广告位推
荐，无形之中就会有自然的观众进入到你的直播间，就像是你通过搜索看到了这篇文章一样。而影响直
播间排序的蕞主要因素就是观众的留存率，什么叫观众留存率呢？          制作分丝反馈、
参与度较高的视频想要增加分丝与账号的黏性，就需要与分丝建立良好的互动，比如及时回复评论区的
分丝，认真听取他们的反馈，在留言区埋1-3条比较吸引人的评论，吸引分丝留下来。        
  因为我们面向的是各种兴趣爱好的斗音用户，将自身作品某一发展方向作为视频背后坚定而有力的支
撑，这样喜欢并且感兴趣我们制作的视频的斗音用户自然就会关注我们运行的账号。        
  第三，就是直播人数了。2020年4月前，直播人数中仅可以投放视频类内容为直播引流，随后的更新中
，加入了“直接催热直播间”的展现形式。现在两种投放方式并存。     
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